III. PROGNÓZA KONKURENCIESCHOPNOSTI POĽNOHOSPODÁRSKYCH A POTRAVINÁRSKYCH VÝROBKOV



Východiskom pre stanovenie prognózy konkurencieschopnosti poľnohospodárskych a potravinárskych výrobkov bolo zhodnotenie celkovej podpory slovenského poľnohospodárstva a potravinárstva v období rokov 2003 – 2006.



Vstup do EÚ znamenal pre slovenské poľnohospodárstvo každoročné zvýšenie výdajov do poľnohospodárstva. Po prechodných ťažkostiach, súvisiacich s novou administratívou a osvojením si informovanosti poľnohospodárov o rôznych formách podpory, o ktorú môžu požiadať, so zmenou obdobia vyplácania podpôr a zmenou vládneho postoja k dotačnej podpore poľnohospodárstva, sa tri roky po vstupe SR do EÚ objem celkových finančných výdajov do poľnohospodárstva zvýšil o 70 % a dosiahol 23  mld. Sk. 



Významnými zložkami výdajov z hľadiska objemu v období rokov 2003 – 2006 boli podporné opatrenia, ktorých celkový objem sa v uvedenom období zvýšil viac ako dvojnásobne. Najväčší podiel na podporných opatreniach mali priame platby a podpory na rozvoj vidieka. Kým podiel platieb na rozvoj vidieka sa na celkových výdajoch do poľnohospodárstva výrazne nezmenil (z 32,3 % na 33 %), priame platby v roku 2003 predstavovali 17 % z celkového objemu podpôr, kým v roku 2006 tvorili až 28,8 %. V roku 2006 podiel platieb na znevýhodnené oblasti (LFA) tvoril 41,4 % z celkových výdajov na rozvoj vidieka. 



Súčasťou podporných platieb sú národné špecifické platby, ktoré sú vyplácané nad rámec SPP EÚ z národných zdrojov a nemali by narúšať pravidlá voľnej súťaže. Ich podiel na celkových transferoch do poľnohospodárstva po vstupe do EÚ klesol z 12 % na 2 %. Patria k nim napríklad podpory smerované pre zachovanie a starostlivosť o genofond zvierat a rastlín, využívanie závlah, zveľaďovanie lesov, podpora investícií v potravinárstve, čiastočná úhrada škôd a časti poistného.


Podľa klasifikácie OECD charakter všeobecných služieb okrem výdavkov priamo z rozpočtovej kapitoly majú aj podpory v rámci národných špecifických opatrení financované z národného rozpočtu a niektoré opatrenia v rámci programu SAPARD. Všeobecné služby sú vykonávané prevažne špecializovanými inštitúciami v rámci rezortu pôdohospodárstva a ide o nasledujúce kategórie: výskum a vývoj, poľnohospodárske školstvo, inšpekčné služby, infraštruktúra, marketing a propagácia, verejné skladovanie a ostatné služby. V priebehu hodnoteného obdobia sa objem finančných prostriedkov na všeobecné služby zvýšil o 26,9 %. V roku 2006 rozhodujúci podiel na ich celkovom objeme mali inšpekčné služby.


V nižšie uvedenej tabuľke č. 3 uvádzame prehľad celkových výdavkov do agrárneho sektora za sledované roky 2003 – 2006.
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Celkové výdavky do agrárneho sektoru v období rokov 2003-2006 (mil. Sk)

tabuľka č. 7
	Druh podpory
	2003
	2004
	2005
	2006
	Index 2003/06

	Podpora
	9 224,3
	10 238,2
	15 903,6
	18 998,1
	206,0

	     organizácia trhu s agrárnymi komoditami
	917,3
	318,2
	3 831,0
	933,2
	101,7

	     národných špecifických opatrení
	1 634,7
	320,1
	299,4
	493,1
	30,2

	     priamych platieb
	2 302,1
	6 977,4
	6 138,5
	6 633,6
	288,2

	     rozvoja vidieka
	4 370,2
	2 622,5
	5 634,7
	7 589,7
	173,7

	Program SAPARD
	469,7
	1 518,8
	1 632,6
	599,3
	127,6

	Všeobecné služby z rozpočtu Kapitoly MP SR
	1 896,7
	2 004,0
	2 444,7
	2 406,4
	126,9

	Daňové úľavy na spotrebnej dani z motor. nafty
	1 215,0
	823,0
	912,0
	963,0
	79,3

	PHARE
	142,7
	14,7
	62,5
	39,7
	27,8

	Celkové výdaje
	13 528,4
	14 606,7
	20 955,4
	23 006,6
	170,1

	Druh podpory
	Podiel na celkových výdajoch (%)

	
	2003
	2004
	2005
	2006
	Rozdiel 2006-03

	Podpora
	68,2
	70,1
	75,9
	82,6
	14,4

	     organizácia trhu s agrárnymi komoditami
	6,8
	2,2
	18,3
	4,1
	-   2,7

	     národných špecifických opatrení
	12,1
	2,2
	1,4
	2,1
	-   9,9

	     priamych platieb
	17,0
	47,8
	29,3
	28,8
	11,8

	     rozvoja vidieka
	32,3
	18,0
	26,9
	33,0
	0,7

	Program SAPARD
	3,5
	10,4
	7,8
	2,6
	-   0,9

	Všeobecné služby z rozpočtu Kapitoly MP SR
	14,0
	13,7
	11,7
	10,5
	-   3,6

	Daňové úľavy na spotrebnej dani z motor. nafty
	9,0
	5,6
	4,4
	4,2
	-   4,8

	PHARE
	1,1
	0,1
	0,3
	0,2
	-   0,9


Prameň : Zelená správa za rok 2003, 2004, 2005, 2006. Bratislava: MP SR, VÚEPP.

Poznámka : V roku 2003 súčasť celkovej podpory tvorili aj prostriedky na záruky realizované ŠZRB vo výške 580 mil. Sk a v roku 2004 to boli navyše prostriedky IA vo výške 8 mil. Sk.
1. Priame platby


Priame platby predstavujú rozhodujúcu časť celkových transferov do poľnohospodárstva. Rok 2004 bol charakteristický atypickým vyplácaním priamych platieb vzhľadom na vstup SR do EÚ v priebehu roka, celý rok 2005 už prebiehal v rámci pravidiel SPP. V minulých rokoch sa subjektom, podnikajúcim v poľnohospodárstve, poskytovala podpora na hlavné rastlinné a živočíšne komodity, resp. chovy. Rozhodujúcou formou bola platba na hektár osevnej plochy, liter a kus. 


Vstup SR do EÚ zásadným spôsobom ovplyvnil poskytovanie priamych platieb, z ktorých v rastlinnej výrobe boli vylúčené okopaniny (cukrová repa, zemiaky), špeciálne trvalé kultúry (okrem chmeľu) a špeciálne plodiny (poľná, rýchlená zelenina a liečivé rastliny). Priame platby v živočíšnej výrobe sa zredukovali iba na podporu chovu dojčiacich kráv a teľných jalovíc, chovu bahníc a jariek a chovu kôz s jednotnou sadzbou pre celé Slovensko. 


Z tabuľky č. 4 je evidentné, že pri priamych platbách došlo už v roku 2004 k ich výraznému zvýšeniu v porovnaní s rokom 2003. Na rozdiel od predchádzajúcich rokov sa prostredníctvom priamych platieb posilnila podpora rastlinnej výroby v neprospech výroby živočíšnej. Podpora priamych platieb v prepočte na hektár poľnohospodárskej, resp. ornej pôdy sa v rokoch 2003 – 2006 zvýšila takmer trojnásobne. Možno očakávať, že zmena uplatňovaného systému priamych platieb sa prejaví najmä v nasledujúcich rokoch efektívnejšou alokáciou výroby z hľadiska vhodnosti prírodných podmienok pre výrobu jednotlivých komodít.
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Vývoj priamych platieb v rastlinnej a živočíšnej výrobe (mil. Sk) 

tabuľka č. 8
	Ukazovateľ
	2003
	2004
	2005
	2006

	Priame platby v RV
	991,9
	6 982,8
	5 906,1
	6 406,0

	 Jednotná platba na plochu (SAPS)
	 
	3 228,6
	3 511,8
	4 269,4

	 Platba na plodiny na ornej pôde (POP)
	 
	3 679,5
	2 292,6
	2 045,3

	 Tabak
	 
	71,5
	99,3
	88,6

	 Chmeľ
	 
	3,2
	2,4
	2,7

	Priame platby v ŽV
	1 310,2
	245,1
	231,4
	227,6

	  Chov dojčiacich kráv
	 
	114,6
	98,6
	95,3

	  Chov oviec a kôz
	 
	130,5
	132,8
	132,3

	Priame platby spolu
	2 302,1
	7 227,9
	6 138,5
	6 633,6

	   Podpora na hektár poľnohosp. pôdy
	1 177,5
	3 697,1
	3 139,4
	3 393,1

	   Podpora na hektár ornej pôdy
	2 291,4
	7 194,3
	6 109,0
	6 602,8


Prameň : Poľnohospodárske politiky v krajinách OECD: Monitoring a hodnotenie 2006. Správa za SR. Bratislava : VÚEPP, 2006 (údaje za roky 2003-2004)

PPA, MP SR - roky 2004 – 2006 bez prevodov medzi rozpočtovými rokmi, vlastné výpočty

Poznámka : Údaje za rok 2004 sú vrátane doplatených prostriedkov v roku 2005. Pre výpočet podpory na ha p. p. bola použitá celková garantovaná výmera poľnohospodársky využívanej pôdy pre platbu SAPS (1 955 tis. ha) a pre výpočet podpory na ha o. p. celková garantovaná výmera ornej pôdy pre doplatky na POP (1 004,7 tis. ha). 

Sadzby pre doplnkové vyrovnávacie platby (Sk/ha o. p., Sk/kus)

tabuľka č. 9
	Ukazovateľ
	2004
	2005
	2006

	POP
	1 765
	2 717
	2 193

	Chmeľ
	11 000
	9 000
	9 000

	Tabak: odroda Burley
	70 000
	75 000
	75 000

	            odroda Virginia
	110 000
	120 000
	120 000

	Osobitná platba na cukor
	-
	-
	14 058

	Chov dojčiacich kráv
	4 000
	4 300
	4 300 

	Chov bahníc, jariek a kôz
	500
	600
	560


Prameň : PPA  



 Napriek tomu, že priame platby zohrávajú významný zdroj v rozvoji a prispôsobovaní poľnohospodárstva zahraničnej konkurencii, prípustná maximálna výška doplnkových priamych národných platieb nebola v oboch rokoch dosiahnutá. V roku 2006 bola výška celkových priamych platieb, vrátane doplnkových národných platieb rozpočtovaná na úrovni 54 % platieb poskytnutých v EÚ – 15, čo bolo o 11 p. b. menej, oproti možnosti (65 %), ktorá mohla byť dosiahnutá za predpokladu poskytnutia maximálnych doplnkových národných priamych platieb. 


 Uvedené skutočnosti viedli k tomu, že úroveň podpôr do poľnohospodárstva na Slovensku je v porovnaní s vybranými krajinami EÚ najnižšia. Napríklad, z krajín V 4 mali v Česku a Maďarsku o viac ako 50 % vyššie dotácie na hektár p. p. ako na Slovensku. Tieto vplyvy sa následne musia premietnuť do zníženej konkurencieschopnosti slovenských agropotravinárskych výrobkov na domácom trhu ako aj na spoločnom trhu EÚ.
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Medzinárodné porovnanie úrovne podpôr do poľnohospodárstva 

tabuľka č. 10
	Krajina/zoskupenie
	EUR/ha p. p.
	SR = 100%

	
	2005
	2006
	2005
	2006

	EÚ-25
	300,9
	315,9
	247,7
	247,6

	EÚ-15
	341,6
	358,7
	281,2
	281,1

	Rakúsko
	530,3
	556,8
	436,5
	436,4

	Česko
	190,5
	200,0
	156,8
	156,7

	Poľsko
	131,1
	137,7
	107,9
	107,9

	Maďarsko
	185,6
	194,9
	152,8
	152,7

	Slovensko
	121,5
	127,6
	100,0
	100,0


Prameň : Zelená správa za rok 2006. Bratislava: MP SR, VÚEPP
2. Podpora organizácie trhu s agrárnymi komoditami a podpora produkcie


Vstupom SR do EÚ boli do nášho právneho poriadku prevzaté všetky základné nariadenia a smernice EÚ v rámci Spoločnej organizácie trhu (SOT) s jednotlivými komoditami. (obilniny, osivá, tabak, sušené krmivo, živé rastliny, ľan, konope, mlieko, hovädzie a teľacie mäso, bravčové mäso, hydina, hydinové mäso, vajcia, ovčie a kozie mäso, cukor, víno, ovocie a zelenina), pričom oblasť licencií na dovoz a vývoz všetkých komodít bola upravená samostatným Usmernením ministra pôdohospodárstva. Výkonným orgánom v oblasti organizovania trhu s vybranými poľnohospodárskymi komoditami je PPA. 



Podporu organizácie trhu s agrárnymi komoditami, ktorá je zameraná na podporu stabilizácie trhu poľnohospodárskej produkcie a podporu konkurencieschopnosti agrárnych výrobkov, v rokoch 2003 – 2006 tvorili trhovo orientované výdavky, podpora skladovania a podpora propagácie. Údaje o posledných dvoch za rok 2006 nie sú k dispozícii (z dôvodu zrušenia Intervenčnej agentúry k 31. 6.2006), ich objem sa však po vstupe do EÚ výrazne nemenil. Navyše, systém podpory prostredníctvom skladiskových záložných listov sa v intenciách pravidiel SPP na Slovensku v roku 2006 ukončil. Intervenčné nákupy v roku 2006 boli realizované zo samostatného mimorozpočtového účtu a v porovnaní s rokom 2005 sa zvýšili o 11,3 %. 
Organizácia trhu domácich agropotravinárskych komodít (mil. Sk)

tabuľka č. 11
	Druh výdavkov
	2003
	2004
	2005
	2006

	Trhovo orientované výdavky spolu
	868,4
	318,2
	3 831,0
	933,2

	z  toho: intervenčný nákup
	-
	21,5
	2 952,9
	* 3 348,5

	Podpora skladovania prostredníctvom SZL
	35,0
	-
	34,6
	-

	Podpora propagácie
	13,9
	-
	14,0
	-

	Spolu
	917,3
	318,2
	3 886,4
	933,2


Prameň : ŠFTR, PPA, IA, Zelená správa, Izakovičová, B.- Solíková, H.: Predpoklady pôsobenia inštitucionálnych zmien vstupom SR do EÚ na  slovenské poľnohospodárstvo. Bratislava: VÚEPP, 2004

Poznámka : * Údaje o intervenčnom nákupe za rok 2006 nie sú z administratívneho pohľadu súčasťou TOV. 



Vstupom SR do EÚ sa rozšírili aj možnosti využitia príplatkov, náhrad a refundácií poskytovaných z EÚ v záujme stabilizácie poľnohospodárskej produkcie, ktoré sú spolu s vývoznými náhradami tiež súčasťou TOV. Z nich boli využité výrobné podpory (resp. výrobné náhrady) na komodity uvedené v nasledujúcej tabuľke č. 12.
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Produkčné podpory a výrobné náhrady podľa vybraných komodít (mil. Sk)

tabuľka č. 12
	Druh podpory
	2004
	2005
	2006

	Podpora pred vstupom
	51,2
	-
	-

	Kravské mlieko
	11,2
	-
	-

	Jatočné ošípané
	32,0
	-
	-

	Slepačie vajcia
	5,0
	-
	-

	Ovčia vlna
	3,0
	-
	-

	Podpora po vstupe
	153,4
	514,8
	487,2

	Cukor (výr. náhrada)
	138,5
	457,1
	368,0

	Rajčiaky
	13,4
	42,6
	34,1

	Sušené krmivo
	1,5
	5,2
	3,7

	Reštrukturalizácia vinohradov
	-
	8,8
	21,0

	Školské mlieko
	-
	0,8
	12,7

	Výnimočné opatrenia v sektore vajec a hydiny
	-
	-
	38,3

	Zakladanie výr. združení u rajčiakov
	-
	-
	9,3


Prameň : PPA, Zelená správa za roky 2004-2006. Bratislava: MP SR, VÚEPP

3. Vývozné náhrady


Významnou časťou obchodných nástrojov na podporu vývozu poľnohospodárskych výrobkov je systém uplatňovania vývozných náhrad pre poľnohospodárske a potravinárske výrobky. Cieľom uplatňovania vývozných náhrad je vyrovnať rozdiel medzi cenami na svetovom trhu s cenami v EÚ a tým umožniť vývoz poľnohospodárskych výrobkov do tretích krajín za ceny na svetovom trhu. Týmto opatrením je zabezpečená konkurenčná schopnosť výrobkov na svetovom trhu. Limity dotácií podľa objemu a hodnoty dotácií u jednotlivých komodít sú stanovené v listine záväzkov EÚ vo WTO (Svetová obchodná organizácia). V rámci reformy SPP sa EÚ zaviazala postupne eliminovať všetky formy vývozných náhrad do roku 2013.
Prehľad o vyplatených vývozných náhradách v sledovaných rokoch 2003 – 2006

rok 2003

: 572,5 mil. Sk – z domácich prostriedkov
január – apríl 2004
: 124,3 mil. Sk – z domácich prostriedkov
máj – december 2004 : 971,6 tis.  Sk – z prostriedkov EÚ
rok 2005 

: 364,5 mil. Sk – z prostriedkov EÚ
rok 2006

: 444,4 mil. Sk – z prostriedkov EÚ


Príčinou nízkeho využitia exportných náhrad v roku 2004 bol časovo zdĺhavý administratívny proces od prijatia žiadosti o podporu vývozu až po vyplatenie náhrad (zhruba 6 mesiacov). PPA SR kontinuálne prijímala ďalšie žiadosti o vývozné náhrady, z ktorých značná časť k 31. decembru 2004 bola prijatá, ale nedošlo k ich vyplateniu. Uvedený fakt sa prejavil v náraste vyplatených exportných náhrad v roku 2005 v objeme 364,5 mil. Sk,, z toho 3,7 mil. Sk na podporu exportu spracovaných poľnohospodárskych výrobkov. V roku 2006 to už bolo 444,4 mil. Sk, z toho 3,0 mil. Sk na podporu exportu spracovaných poľnohospodárskych výrobkov. 
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4. Prognóza konkurencieschopnosti poľnohospodárskych a potravinárskych výrobkov podľa vertikály výrobných sektoroch

Pri spracovaní prognózy konkurencieschopnosti jednotlivých poľnohospodárskych a potravinárskych výrobkov sme vychádzali podľa vertikály daného výrobného odboru od prvovýroby, cez spracovateľský priemysel po obchod.
4.1. Prognóza konkurencieschopnosti výrobkov rastlinného pôvodu
Obilniny

Podiel z celkovej rozlohy ornej pôdy : 56,3 %

- z toho : - - pšenica


 : 26,7 %





   - - jačmeň 


 : 14,1 % 

               - - kukurica


 : 11,7 %.


 Podiel domácej spotreby obilnín na produkcii predstavuje okolo 70 % (s výnimkou neúrodného hospodárskeho roku 2003/04). Slovensko je v ponuke obilnín sebestačné a toto postavenie si v krátkodobom výhľade určite udrží, ak nenastanú nepredvídateľné výkyvy počasia zapríčinené globálnym otepľovaním.




Základných druhov obilnín (pšenice, kukurice) by malo byť v nasledujúcich hospodárskych rokoch dostatok tak pre domácu potravinársku a kŕmnu spotrebu ako aj pre vývoz, hoci produkcia pšenice rovnako ako kukurice a jačmeňa sa nebude vo výhľade do hospodárskeho roku 2009/10 výraznejšie zvyšovať, pretože sa neočakáva markantný rast priemerných hektárových výnosov. Ponuka prevyšujúca domáci dopyt umožňuje prebytky obilnín exportovať. Dve tretiny vývozu obilnín smerujú na trhy členských krajín EÚ, najmä do susedných štátov (Poľska, Českej republiky, Rakúska a Maďarska). 



Otázkou zostáva, či sa odhadový disponibilný objem ponuky pšenice a kukurice bude dariť slovenským exportérom „umiestňovať“ na trhu EÚ, kde je veľmi silná konkurencia, resp. na trhoch tretích krajín. Vo viacerých ázijských štátoch bude s ohľadom na zvyšujúcu sa populáciu a rast reálnych príjmov obyvateľstva pretrvávať stúpajúci trend dopytu po obilninách, výrobkoch z obilnín, mäse a mäsových výrobkoch, čo predstavuje exportné príležitosti pre slovenských vývozcov pšenice a kukurice. 


Navyše, v dôsledku zvyšujúceho sa svetového dopytu rastie tlak na zvyšovanie svetovej ceny pšenice, čím sa aj po úplnom zrušení vývozných náhrad v roku 2013 otvára pre slovenských pestovateľov príležitosť trvalo si posilniť svoju pozíciu a konkurenčnú výhodu na trhoch tretích krajín.

V zahraničnom obchode so všetkými druhmi obilnín, pestovanými na Slovensku, dosahujeme aktívnu obchodnú bilanciu, ktorá sa v období rokov 2003 – 2006 za všetky obilniny zvýšila o 907 %, pričom vývoz obilia sa celkovo zvýšil o 322,9 %. Najdynamickejšie sa počas sledovaného štvorročného obdobia rozvíjal zahraničný obchod s pšenicou, jačmeňom a kukuricou. Vývoz pšenice sa aj vďaka využitiu tendrov EÚ podporovaných vývoznými náhradami na jej export do tretích krajín zvýšil až o  1 557 %. 


Obdobný progres sme zaznamenali aj v zahraničnom obchode s kukuricou. V Slovenskej republike sa situácia v oblasti biopalív výrazne zmenila až v roku 2007, kedy v Leopoldove bola spustená prevádzka na spracovanie kukurice s plánovaným spracovaním približne tretiny jej ročnej produkcie. Z toho dôvodu predpokladáme, že v nasledujúcom období dôjde k značnému poklesu exportu kukurice ako suroviny pre zahraničné podniky na výrobu biopalív a v prevažnej miere bude spracovávaná priamo na Slovensku.
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Pokles vývozu sladu v hodnotenom období spôsobil prudký nárast vývozu jačmeňa až o 281,5 %.


Záver : 

· vzhľadom na silnú konkurenciu na trhoch EÚ je nevyhnutné viac investovať do variabilných nákladov s cieľom zvýšiť hektárové úrody obilnín a následne rentabilitu ich výroby;
· význam pestovania obilnín  v najbližších rokoch vzrastie s ohľadom na  očakávaný dopyt zo strany domácich a zahraničných producentov  biopalív;
· hlavnými proexportnými komoditami zostanú pšenica a sladovnícky jačmeň;

· vývoz kukurice by sa mal výrazne znížiť vzhľadom na jej domáce spracovanie na výrobu bioetanolu.

Mlynský priemysel
Mlynský priemysel patrí k prosperujúcim odborom, v rokoch 2003 – 2006 dosahoval zisk, ktorý sa v tomto období zvýšil o 45,4 %. 

V sledovanom období sa objem výroby (v naturálnom vyjadrení) prakticky nezmenil. Pretrvávajúcim problémom mlynského priemyslu je nízke využívanie výrobných kapacít. Na druhej strane pozitívne hodnotíme zvýšenie pridanej hodnoty na jedného pracovníka v sledovanom období  o 33 %.

Slovenský mlynský priemysel sa koncentruje na zabezpečenie domácej spotreby a následne pre svoju „nadprodukciu“ hľadá umiestnenie na zahraničných trhoch. Výsledným efektom je mierne prebytková obchodná bilancia. Dostatočná domáca produkcia pšenice umožnila zvýšiť vývoz pšeničnej múky. Tým z pasívnej obchodnej bilancie v roku 2003 po vstupe SR do EÚ dosahujeme každoročne zvyšujúcu sa aktívnu obchodnú bilanciu. Na druhej strane sa každoročne prehlbuje negatívna bilancia v obchode s múkami z ostatných obilnín.
Záver :

Mlynský priemysel sa v súčasnosti orientuje hlavne na zásobovanie domáceho trhu, kde zaujíma dominantné postavenie. Pozitívne hospodárske výsledky, dostatok surovinovej základne a zvyšujúci sa dopyt v tretích krajinách po obilninách a produktoch z nich ho umožňuje zaradiť medzi perspektívne odbory. V budúcnosti nevylučujeme výraznejšiu expanziu výrobkov mlynského priemyslu na zahraničné trhy. Vychádzame z predpokladu, že snahou našich výrobcov bude domácu surovinu (obilie) spracovať na Slovensku a vyvážať spracovaný výrobok. V tom prípade vývoz pšenice klesne.


Z makro ekonomického pohľadu potravinárskeho priemyslu EÚ možno uviesť, že USA má konkurenčnejší priemysel spracovania obilia, avšak vyrovná sa Austrálii a Kanade. Z EÚ má najsilnejšie postavenie Rakúsko, Belgicko a NSR, na druhej strane má z EÚ všeobecne najslabšie postavenie Francúzsko.

V prílohe č. 10 uvádzame ekonomické ukazovatele mlynského priemyslu za sledované obdobie.
Pekárensko-cukrárenský priemysel
V rokoch 2004 – 2006 pekárenský priemysel skončil so stratou. Dôvodom bolo hlavne nedostatočné zvyšovanie cien pekárenských výrobkov (nárast cien energií) pod nátlakom maloobchodu. V pekárenskom priemysle sa spotrebováva múka prevažne z domácich zdrojov, keďže mlyny a pekárne bývajú často vlastnícky poprepájané.
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Rozhodujúca časť obchodu s výrobkami pekárensko-cukrárenského priemyslu prebieha v rámci položky colného sadzobníka pekársky tovar. V období rokov 2003 – 2006 sa vývoz pekárskeho tovaru celkovo zvýšil o  48,4 %, jeho dovoz vzrástol až o  65,4 %. Vyššia dynamika rastu dovozu spôsobila prehĺbenie záporného salda v obchode s pekárskym tovarom o 48,2 %.
V zahraničnom obchode s cestovinami sme si udržiavali len mierne negatívnu bilanciu, ktorá sa však  v roku 2006 medziročne výrazne zhoršila. V období po vstupe SR do EÚ došlo k značnému oživeniu obchodu s potravinovými prípravkami z múky (napr. rôzne druhy ciest), čo v konečnom dôsledku priaznivo ovplyvnilo zníženie záporného salda       o 28,9 %. 

Záver :
Pekárenský a cukrárenský priemysel v rokoch 2004 – 2006 hospodáril so stratou, pričom negatívne  saldo obchodnej bilancie s jeho výrobkami sa každoročne prehlbuje.  Je to zapríčinené najmä veľkosťou a pestrosťou sortimentu vyrábaných výrobkov, kde je potrebná u našich výrobcov špecializácia na niektoré vybrané sortimenty, s cieľom byť konkurencieschopný na domácom a zahraničných trhoch.  
Napriek tomu sa nám darí značný objem našej produkcie umiestniť hlavne na trhoch EÚ (Česko, Maďarsko...). V súčasnosti z hľadiska  konkurencieschopnosti považujeme za potrebné, aby sa v pekárenskom priemysle využili existujúce rezervy z hľadiska modernizácie technologických zariadení, čo by pozitívne ovplyvnilo efektívnosť výroby a produktivitu práce. Predpokladom k tomu je vyššia koncentrácia výroby a kapitálu. Atraktívnosť  výrobkov   pekárenského priemyslu na zahraničných trhoch by umocnila ponuka inovovaných produktov na základe dôkladného marketingového prieskumu.  
V prílohe č. 11 uvádzame ekonomické ukazovatele pekárenského priemyslu za sledované obdobie.
Pivovarnícko-sladovnícky priemysel 
Priaznivý vplyv vstupu zahraničných investorov na ekonomickú úspešnosť podnikov pivovarnícko-sladovníckeho priemyslu sa začal prejavovať od roku 2003 dosahovaním zisku, ktorý za posledné tri roky vzrástol z 13,3 mil. Sk na 99,5 mil. Sk. 

Napriek tomu  je nutné konštatovať, že zavedenie spotrebnej dane z piva, ktoré jeho dostupnosť pre bežného spotrebiteľa čiastočne obmedzilo, sa prejavilo v ďalšej reštrukturalizácii pivovarov, znížení využitia výrobných kapacít (zo 77,2 % na 64,7 %) a poklesu produkcie piva v období rokov 2003 – 2006 o 20,4 %.  Výroba sladu však klesla len minimálne (o 2,1 %), kapacity na jeho výrobu sú využívané na 87,4 %. Pozitívne hodnotíme nárast produktivity práce z pridanej hodnoty v pivovarníckom a sladovníckom priemysle, ktorá sa zvýšila o 13,8 %.
Uvedený odbor ako celok dosahuje dlhodobo kladnú obchodnú bilanciu, hoci v roku 2006 v porovnaní s  rokom 2003 sa kladné saldo znížilo až o 44,1 %, pričom vývoz výrobkov pivovarnícko-sladovníckeho priemyslu sa znížil o 22,7 % a  dovoz zvýšil o 76,6 %.  

Slad je našou významnou vývoznou komoditou. Recesia pivovarníckeho priemyslu, redukcia počtu sladovní v SR, zrušenie podpory exportu sladu sa prejavili v stagnácii hodnoty vývozu. Pokiaľ v roku 2003 sme slad vyviezli v celkovej hodnote takmer 2,3 mld. Sk, v roku 2006 to už bolo „len“ 1,9 mld. Sk, t.j. pokles o 16,1 %. 
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V zahraničnom obchode s pivom dosahujeme zápornú obchodnú bilanciu, ktorá sa každoročne prehlbuje. Po vstupe SR sa hodnota nášho vývozu znížila  o 70,1 % a  hodnota nášho importu zvýšila o 92,6 %. Okrem uvedených skutočností to súvisí aj s priamym majetkovým prepojením  na zahraničné pivovary, keď zahraniční vlastníci preferujú pred presunom tovarov skôr licenčnú výrobu v jednotlivých krajinách, kde majú svoje výrobné kapacity. Preto sa u piva stráca jeho proexportné postavenie. 
Záver :

Pivovarnícko-sladovnícky priemysel ako celok patrí ku konkurencieschopným odborom, dôkazom čoho je kladná hodnota obchodnej bilancie s jeho výrobkami a generovanie zisku.

Z hľadiska konkrétnych výrobkov je našou významnou proexportne perspektívnou  komoditou slad, ktorý je vzhľadom na  svoje  vysoké kvalitatívne vlastnosti žiadaný na zahraničných trhoch. Z aspektu pohľadu potravinárskeho priemyslu EÚ je pivovarnícky  priemysel vysoko konkurenčný, nárast vývozu sa však nepredpokladá vzhľadom na vysoké náklady na prepravu, prednosť bude mať najmä licenčná výroba v regióne. U sladovníckeho priemyslu EÚ sa proexportné a konkurencieschopné postavenie v budúcom období nemá meniť. Najsilnejšie postavenie z EÚ majú najmä Holandsko, Dánsko a NSR.
V prílohe č. 12 uvádzame ekonomické ukazovatele pivovarnícko-sladovníckeho priemyslu za sledované obdobie.
Olejniny



Olejniny predstavujú výnimočnú skupinu plodín z hľadiska zvyšovania dopytu na domácom a svetovom trhu. Na celkovej produkcii olejnín sa repka podieľa 58,9 % a slnečnica 36,9 %. Produkcia vysoko prevyšuje domácu spotrebu, v roku 2006 sme pri repke dosiahli sebestačnosť  na úrovni 179 % a pri slnečnici 229 %.



Ekonomiku výroby olejnín ovplyvňujú nízke parametre intenzity výroby7), ktoré patria k najnižším v porovnaní s vybranými krajinami  EÚ.  Pestovanie  repky a slnečnice je na Slovensku  dlhodobo nerentabilné, ich rentabilnú výrobu je možné  dosiahnuť len po započítaní podpory. 


O uvedené agrárne komodity je na zahraničných trhoch záujem, ktorý sa udrží aj v nasledujúcom období. Zároveň bude značne rásť aj domáci dopyt v súvislosti s prijatou legislatívou EÚ, ktorá stanovuje povinnosť vyrábať biopalivá a ekologické prímesi do konvenčných palív, ktorých hlavnou zložkou sú práve olejniny.
Hlavnými a dlhoročnými odberateľmi našich olejnín sú členské štáty EÚ. Vzhľadom na 50 %-nú  deficitnosť EÚ nepredpokladáme,  že by nás z tradičných trhov vytlačil dovoz olejnín z tretích krajín. V porovnaní s rokom 2006 by sa produkcia olejnín v EÚ – 27 do roku 2013 mala zvýšiť až o 60,7 %, pričom spotreba (hlavne v dôsledku výroby biopalív) o 50 %. Tento vývoj by mal pretrvať až do roku 2013. Z uvedenej deficitnosti únie pre našich producentov vyplýva, že nestratia svoje pozície na spoločnom trhu. 
Do roku 2009 predpokladáme zvýšenie výroby repky približne o 40 % v porovnaní s rokom 2006 hlavne v súvislosti s uvedeným dopytom nielen na potravinárske, ale aj priemyselné využitie, produkcia slnečnice však klesne. 
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_______________________________________


7)  S priemernými hektárovými úrodami na úrovni 2 ton z hektára nie sme schopní konkurovať 

západoeurópskym farmárom. Rentabilita výroby je už pri úrodách 2,5 tony z hektára ekonomicky 

zaujímavá.

Tukový priemysel


Tukový priemysel, ktorý dlhodobo  vykazuje zisk, patrí medzi lukratívne výrobné odbory potravinárskeho priemyslu. Má dostatočnú surovinovú základňu z domácej proveniencie a vyrába výrobky špičkovej kvality, ktoré sú schopné konkurencie na zahraničných trhoch.  Celková hodnota výroby sa po vstupe do EÚ  zvýšila o 17,5 %. Za posledné tri roky vzrástla produkcia jedlých rastlinných tukov o 10,7% a o 41,2 % sa zvýšil objem spracovania olejnatých semien. Produkcia slnečnicového oleja vzrástla o 53 %, produkcia repkového oleja klesla o 64 %. Kapacity tukového priemyslu boli pri spracovaní olejnatých semien takmer vyťažené, kapacitné rezervy existujú pri výrobe jedlých rastlinných tukov. Pozitívne hodnotíme skutočnosť, že produktivita práce z pridanej hodnoty v sledovanom období vzrástla o 18,8 %. 


Aj napriek každoročnému nárastu exportu slnečnicového a repkového oleja je možné konštatovať, že pozitívna obchodná bilancia s olejmi sa zhoršuje a blíži sa k nule. Tieto „výpadky“ však v plnej miere kompenzuje výrazne pozitívna bilancia v obchode s olejninami – s repkou a slnečnicou. Nepriaznivá situácia je pri obchode s margarínmi. 


Záver :  



Repka a slnečnica patria k našim proexportným komoditám, je o ne na trhoch EÚ veľký záujem, ktorý bude naďalej pretrvávať v súvislosti s výrobou biopalív. Domáca veľkovýroba olejnín je schopná konkurencie za predpokladu zvýšenia intenzitných parametrov, čo podmieňujú investície do variabilných nákladov. 

Tukový priemysel patrí medzi perspektívne odbory potravinárskeho priemyslu, pravidelne generuje zisk a má  silnú surovinovú základňu. V margarínoch však domáci priemysel čelí vysokému tlaku zahraničných konkurentov, rovnako je silný tlak dovozu olejov pre spotrebiteľov pôvodom z tretích krajín. V dôsledku tohto tlaku je silnejšie konkurencieschopné postavenie u suroviny – semien repky a slnečnice ako u finálnych potravinárskych výrobkov. V obchode s olejmi dosahujeme vyrovnanú, prípadne  mierne prebytkovú obchodnú bilanciu. Stúpajúci dopyt po repke v dôsledku výroby biopalív, či už u nás, alebo v okolitých krajinách EÚ, vyvolá silnejúci tlak na spracovateľov olejov, z čoho by v konečnom dôsledku mohli profitovať pestovatelia olejnín. 

Z hľadiska výroby olejov a tukov možno konštatovať nižšiu konkurencieschopnosť EÚ voči USA v podsektore surové oleje, naopak EÚ má silnejšie postavenie v podsektore rafinovaných olejov a tukov ( margaríny, majonézy, dressingy,... ). Vychádza sa pritom najmä z faktu, že EÚ produkuje 54 % celosvetovej výroby margarínov, najvýhodnejšie postavenie má najmä v produkcii olivového oleja. 
V prílohe č. 13 uvádzame ekonomické ukazovatele tukového priemyslu za sledované obdobie.
Ovocie a zelenina
Slovensko nie je v pestovaní ovocia a zeleniny konkurencieschopné, čo platí i pre sledované druhy (jablká, broskyne, kapustu, rajčiaky), okrem papriky. Dôvodom je nízka rentabilita výroby v dôsledku dovozu lacnejších konkurenčných produktov zo zahraničia. Výmery pestovateľských plôch zeleniny a počty ovocných stromov klesajú napriek tomu, že produkcia je nedostatočná. 
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Spotrebu je nutné kryť dovozom, preto v zahraničnom obchode s čerstvým ovocím a zeleninou má SR zápornú bilanciu zahraničného obchodu. Okrem nenahraditeľných komodít sa dovážajú všetky  druhy, ktoré je možné dopestovať doma v potrebnom množstve. Napríklad, jablká, ktoré tvoria 66 % z celkovej produkcie ovocia na Slovensku. Priama spotreba ovocia mierneho pásma v roku 2006 bola na Slovensku o 38 % vyššia ako je jeho domáca produkcia a produkcia zeleniny sa na celkovej spotrebe  podieľala  86,7 %-ami.



Kapusta, rajčiaky a paprika patria k najviac pestovaným druhom zeleniny na Slovensku a ich produkcia tvorí v priemere 46 % z celkovej produkcie zeleniny. Najväčší podiel produkcie zeleniny pripadá na kapustu (23 %). Spotreba kapusty je zo všetkých druhov zeleniny na Slovensku najvyššia. Keďže na jej pokrytie domáca produkcia nestačí, jej nedostatok je pokrytý dovozom. Tento mal stúpajúci trend a v roku 2006 sa zvýšil v porovnaní s rokom 2003 jeden a pol násobne. 


Rajčiaky tvoria cca 16 % z celej produkcie zeleniny. Slovenská republika nie je v pokrytí spotreby rajčiakov sebestačná a je závislá na dovoze. Tretím druhom zeleniny, ktorý sa v SR najväčšmi pestuje, je paprika, tvorí 8 % z celkovej produkcie. Produkcia tohto druhu zeleniny v sledovaných rokoch mala stúpajúci trend. Rovnako sa zvyšovala aj spotreba papriky, ktorú dokáže SR pokryť domácou produkciou. V tomto druhu zeleniny je SR na domácom trhu konkurencieschopná, napriek tomu jej dovoz prevyšoval vývoz.



Po transformačnej recesii, by mohla produkcia ovocia a zeleniny v budúcom období na Slovensku stúpať. Tieto tendencie môže stimulovať aj pripravovaná reforma ovocia a zeleniny, ich zaradenie do režimu jednotnej platby a snahou štátu tieto sektory  revitalizovať. Jedným z bodov navrhovanej reformy je povzbudenie pestovateľov, aby vstupovali do odbytových organizácií a zväzov výrobcov. Tým budú schopní lepšie odolávať tlaku obchodných reťazcov a zvýšia svoju konkurencieschopnosť na domácom trhu voči zahraničným dovozom. 



Spotreba zeleniny a ovocia v SR je veľmi nízka, zvýšenie ich pestovania by mala podporiť skutočnosť, že odbytové organizácie výrobcov budú môcť zaradiť do svojich operačných programov propagáciu konzumovania ovocia a zeleniny. Príjmová elasticita  dopytu  po ovocí a zelenine je podobne ako pri mäse vyššia ako pri ostatných agrárnych komoditách, preto v dôsledku zvyšovania príjmov obyvateľstva by sa mal zvyšovať aj jeho záujem o tieto komodity.



Významným problémom v odbyte zeleniny a ovocia je absencia výkonného spracovateľského priemyslu v SR. Produkty, ktoré sú určené na spracovanie, sú vystavené konkurencii z dovozu (mrazené ovocie, rajčiakový pretlak). V roku 2007 môžu však zeleninári a ovocinári rátať s priamou podporou z fondov EÚ. 
Záver : 

Výroba ovocia a zeleniny na Slovensku nie je v súčasnosti konkurencieschopná, produkcia  uvedených komodít nepokrýva domácu spotrebu, z domáceho trhu je vytláčaná zahraničnou konkurenciou. Pripravovaná reforma ovocia a zeleniny a ich zaradenie  do režimu jednotnej platby  by mali pomôcť dané odvetvie čiastočne revitalizovať.
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Konzervárenský priemysel


Konzervárenský priemysel (bez mraziarenského priemyslu) bol v období rokov 2003-2006 ziskový, rentabilita nákladov v roku 2006 patrila k najvyšším zo sledovaných odborov potravinárskeho priemyslu. Celková hodnota výroby sa však po vstupe SR do EÚ znížila o 13,9 %. Vzrástla produkcia sterilizovanej zeleniny (2,7-krát), kompótov (o 43,3%), kečupu (o 61,3 %) a detskej výživy (o 5,3 %). Pri ostatných výrobkoch bol zaznamenaný pokles.  

Kapacity slovenského konzervárenského priemyslu sú dlhodobo nevyužívané. Nedostatok domácej suroviny sa dopĺňa dovozom. Čo sa týka  zahraničného obchodu  s výrobkami konzervárenského priemyslu, po vstupe do EÚ sa celkové záporné saldo   prehĺbilo o 61,8 % napriek tomu, že sa hodnota exportu takmer zdvojnásobila.  Vo všetkých položkách colného sadzobníka, ktoré je možné priradiť ku konzervárenskému priemyslu, vystupuje Slovenská republika ako čistý importér.
Záver :

Silný konkurenčný tlak zo zahraničia  spôsobil výrazný pokles výroby slovenského konzervárenského priemyslu, k čomu sa pridružuje nedostatok domácej suroviny. Napriek rentabilnej výrobe na zahraničných trhoch sa vzhľadom na zvyšujúcu sa negatívnu obchodnú bilanciu dlhodobo jedná o menej perspektívny odbor a v blízkej budúcnosti nie je možné očakávať výraznejšie zmeny.

Z perspektívneho hľadiska za predpokladu konsolidácie surovinovej základne, užšej špecializácie jednotlivých podnikov a dostatočnej inovácie výrobkov by mohlo ísť o konkurencieschopný odbor so zameraním sa hlavne na domáci trh. 

Pri hodnotení priemyslu spracovania ovocia a zeleniny v EÚ treba zohľadniť skutočnosť, že len 5 % svetovej produkcie ovocia a zeleniny je predmetom medzinárodného obchodu, ostatok sa konzumuje lokálne. Na druhej strane vo vyspelých krajinách viac ako    50 % ovocia a zeleniny je konzumovaných vo forme spracovaných výrobkov (vrátane štiav). V tomto sektore má EÚ vyššiu konkurenčnú výkonnosť ako USA a Brazília, ale menšiu v porovnaní s Kanadou. Vo svete však rastie význam dovozu tohto tovaru z Číny, ktorá má najvyššiu konkurencieschopnosť v sektore. Z EÚ má najrozvinutejší priemysel NSR, Belgicko a Španielsko, z veľkých producentov zaostáva najmä Francúzsko.

V prílohe č. 14 uvádzame ekonomické ukazovatele konzervárenského priemyslu za sledované obdobie. 
Víno
Napriek možnosti využívania prostriedkov z fondov EÚ na reštrukturalizáciu vinohradov, plocha rodiacich vinohradov a tým aj produkcia hrozna, každoročne klesá. Slovensko nie je v pestovaní stolového ani muštového hrozna sebestačné, preto značná časť produkcie slovenských vín je vyrobená z dovezeného hroznového muštu. Dovoz hroznového muštu sa priamo prejavil v poklese výkupných cien hrozna, čo značne negatívne ovplyvnilo ekonomiku domácich pestovateľov, výsledkom čoho je nerentabilná výroba hrozna. 
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Na rozdiel od situácie v prvovýrobe, vinársky priemysel patrí k odborom stabilne dosahujúcim zisky, ktoré sa po troch rokoch členstva v EÚ zvýšili o 55,7 %, čo sa pozitívne prejavilo aj na ukazovateľoch rentability, ktorá patrí k najvyšším v potravinárskych odboroch. Napriek priaznivým hospodárskym výsledkom vinársky priemysel výrazne obmedzil svoju výrobu, čo dokumentujú údaje o jej poklese vo finančnom vyjadrení z 2,9 mld. Sk v roku 2003 na 1,9 mld. Sk v roku 2006, t.j. o 33 %. Výrobné kapacity sa v súčasnosti využívajú len na 44,7 %. 

Vplyv na danú situáciu má hlavne skutočnosť, že po odbúraní colných bariér v súvislosti so vstupom do EÚ slovenskí vinári musia čeliť silnému konkurenčnému tlaku dovozu lacnejších vín z južných krajín. Naši výrobcovia sú vytláčaní nielen z domáceho, ale aj z českého trhu, kam doteraz smeroval prakticky celý vývoz. 
V roku 2006 v porovnaní s  rokom 2003 sme vyviezli o 16,4 % menej vína. Na druhej strane sa v rovnakom období takmer strojnásobil jeho dovoz Uvedený trend naznačuje jeho možné pokračovanie aj v najbližších rokoch.
Navyše, pripravovaná reforma SPP pre víno počíta s redukciou pestovateľských plôch hrozna (podpora na vyklčovanie vinohradov), ale hlavne so zákazom prisladzovania vína repným cukrom, ktoré je vzhľadom na pôdno-klimatické podmienky na Slovensku nevyhnutné. V prípade uvedeného zákazu by slovenskí vinári museli kupovať mušt prevažne z Talianska, čo by mohlo ohroziť ich rentabilnú výrobu a viesť k ďalšiemu poklesu produkcie vína.

Záver : 

Napriek tomu, že ide o rentabilný odbor, vinársky priemysel sa v súčasnosti nachádza v zložitej situácii v súvislosti s nedostatkom domácej suroviny, vysokou konkurenciou na medzinárodných trhoch (prehlbujúcim sa negatívnym saldom obchodnej bilancie) a pripravovanou reformou SPP. Predpokladáme, že v budúcnosti  sa budeme   špecializovať na výrobu prívlastkových a odrodových vín, ktoré vzhľadom na ich vysokú kvalitu  nájdu odbyt na domácich i zahraničných trhoch. Objem ich výroby však domácu spotrebu nepokryje, to znamená, že sa  negatívne saldo obchodnej bilancie zachová.

Vinársky priemysel EÚ možno označiť ako menej konkurencieschopný oproti USA, Kanade i Austrálii. Kvôli veľkosti podnikov a viac trhovo orientovanej a cenovo dostupnej stratégie sa na trh EÚ dostávajú stále vo väčších objemoch importy vína nižšej a strednej cenovej kategórie z tzv. Nového sveta (USA, Chile, Argentíny, JAR, Austrálie a Nového Zélandu), na druhej strane si EÚ zachováva svoje špeciálne a chránené vína. Tento sektor je však v ohrození, popri náraste dovozov klesá aj domáca spotreba vína, pôsobia tu aj legislatívne opatrenia zamerané na zákaz požívania alkoholu pre vodičov.

V prílohe č. 15 uvádzame ekonomické ukazovatele vinárskeho priemyslu za sledované obdobie.
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4.2. Prognóza konkurencieschopnosti výrobkov živočíšneho pôvodu
Mlieko

      Výroba dostatočného množstva mlieka ako základnej suroviny pre mliekarenský priemysel je jednou zo zásadných podmienok udržania si konkurencieschopnosti výrobkov mliekarenského priemyslu  nielen na domácom ale aj zahraničnom trhu. 

Pre potreby domáceho trhu sa na Slovensku produkuje dostatočné množstvo mlieka, v roku 2006 produkcia mlieka prevýšila domácu spotrebu o 37 %. Výroba mlieka patrí k perspektívnym sektorom poľnohospodárstva najmä vďaka prírodným podmienkam mimoriadne vhodným pre chov dojníc a vzrastajúcemu dopytu po mlieku a mliečnych výrobkoch v celosvetovom meradle. Napriek tomu od roku 2003 výroba mlieka u nás klesla o 4,4 % v dôsledku poklesu počtu dojníc (o 12,5 %), pričom sme mliečnu kvótu stanovenú EK nenaplnili. 

Nevyhnutnou podmienkou pre dosiahnutie konkurencieschopnosti na trhu s mliekom je zvýšenie efektivity jeho výroby, t.j. zníženie nákladov na výrobu mlieka, ktorá je bez podpory nerentabilná a zvýšenie dojivosti, ktorá je v porovnaní s väčšinou krajín EÚ nižšia.  Pre zvýšenie dojivosti by bolo  vhodné zamerať pozornosť na zvýšenie kvality a produkčnej účinnosti objemových krmív, zlepšenie odchovu teliat a mladého dobytka a zmodernizovanie technológie ustajnenia. K posilneniu konkurencieschopnosti sledovaného odvetvia by mohlo prispieť aj zavedenie podpory na VDJ od roku 2007.
Mliekarenský priemysel
Mliekarenský priemysel patrí k nosným odborom potravinárskeho priemyslu. V období rokov 2003 – 2006 toto odvetvie nedosiahlo zisk. Súvisí to nielen so zvyšujúcou sa zahraničnou konkurenciou, veľkým počtom mliekarní, nadbytkom výrobných kapacít, klesajúcou domácou spotrebou mliekarenských výrobkov. Potenciálnym rizikom ohrozujúcim ekonomiku mliekarní je predaj mlieka z prvovýroby zahraničným odberateľom za vyššie ceny. 

V sledovanom období sa  výroba väčšiny mliekarenských výrobkov znížila. Najviac klesla výroba masla (o 33,3 %) a sušeného mlieka (o 28,4 %), ďalej konzumného mlieka (o 19,5 %) a kyslo-mliečnych výrobkov (o 9 %). Nárast bol zaznamenaný pri syroch (o 12,5 %). Pozitívnym signálom do budúcnosti je skutočnosť, že pridaná hodnota na jedného pracovníka v sledovanom období vzrástla až o 58,4 %.


Výrobky mliekarenského priemyslu patria už dlhodobo k našim významným vývozným komoditám a pozitívne pôsobia aj na celkovú obchodnú bilanciu. V období po vstupe SR do EÚ nastal významný nárast v obchode v mliečnymi výrobkami. Hodnota exportu mliečnych výrobkov sa v roku 2006 v porovnaní s predvstupovým rokom 2003 celkovo zvýšila o  84,2%. V rovnakom období hodnota importu celkovo vzrástla o 162,9 %. 


Rozhodujúci podiel na aktívnej obchodnej bilancii mliekarenského priemyslu SR, ktorá sa  v sledovanom období zvýšila o 34 % na takmer 1,3 mld. Sk majú syry a tvaroh. Pozitívnu obchodnú bilanciu dosahujeme tiež  so sušeným mliekom, ktoré  sa  úspešne darí umiestňovať aj s pomocou  vývozných náhrad na trhoch tretích krajín (hlavne Blízky východ). Naopak, negatívnu obchodnú bilanciu zaznamenávame u kyslo-mliečnych výrobkov a u masla.
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V prílohe č. 16 uvádzame ekonomické ukazovatele mliekarenského priemyslu za sledované obdobie.

V rámci liberalizácie prístupu na trh by po roku 2013 mali byť vývozné náhrady na výrobky z mlieka úplne zrušené. Tento fakt sa plne prejavuje v projekcii budúceho vývoja trhu EÚ so sušeným mliekom, ktorý by mal postupne viesť k eliminovaniu jeho  nadprodukcie. 

Na druhej strane by sa mala dynamicky rozvíjať výroba syrov. Najväčšími odberateľmi našich syrov sú členské krajiny EÚ (veľká časť sa však vyváža na ďalšie spracovanie), preto odbúranie vývozných náhrad nebude mať vplyv na naše vývozné možnosti na spoločnom trhu. Taktiež nepredpokladáme, že by nás z uvedených trhov vytesnil dovoz z tretích krajín. Zrušenie vývozných náhrad by sa malo eliminovať znížením dovozných ciel do tretích krajín. 

Záver : 
· Sektor mlieka patrí k našim najperspektívnejším proexportným odborom, hlavne čo sa týka vývozu syrov. 

· Pre zvýšenie konkurencieschopnosti je nutné v prvovýrobe zlepšiť intenzitné parametre a znížiť nákladovosť výroby.

· V mliekarenskom priemysle podporiť reštrukturalizáciu, výsledkom ktorej by bol menší počet mliekarní špecializujúcich sa na vymedzený okruh výrobkov.
Všeobecne je mliekarenský priemysel EÚ hodnotený z hľadiska konkurencieschopnosti ako slabší. Je to dané veľkosťou podnikov (v USA majú podniky 4-násobne vyššie príjmy ako v EÚ), pre priemysel je záťažou aj systém mliečnych kvót. Na druhej strane v porovnaní s USA sa vyváža z EÚ viac výrobkov s vyššou hodnotou (syry), kým USA vyvážajú viac mliečnych výrobkov s nižšou hodnotou (sušené mlieko).
Hovädzí dobytok 
Slovensko so svojou geografickou polohou a dostatočnou krmovinárskou základňou je vhodnou krajinou pre  chov hovädzieho dobytka, či už zameraného na produkciu mlieka alebo mäsa. Dostatok pasienkov tento sektor predurčuje na ekologicko – extenzívny chov s minimalizáciou výrobných nákladov.  

Vysoká nákladovosť8)  prispela aj k tomu, že pre chovateľov bolo v  období rokov 2003–2006 výhodnejšie a jednoduchšie predať mliečne teľatá ako ich zastaviť do výkrmu a produkovať finančnú stratu. Okrem toho na Slovensku klesá spotreba hovädzieho mäsa. Tieto skutočnosti ovplyvnili pokles stavov hovädzieho dobytka. (K 31. decembru 2006 sa na Slovensku chovalo 507,8 tis. ks HD spolu, z tohto 185 tis. dojníc, 33,7 tis. dojčiacich kráv a 58,1 tis. dobytka vo výkrme. Od začiatku roka 2003 klesol počet dobytka spolu o 100 tis. ks a počet kráv o 41,2 tis. ks, čo viedlo k výraznému poklesu počtu narodených teliat).
V období rokov 2003 až 2005 však výkrm  hovädzieho dobytka nebol rentabilný napriek poskytovanej podpore.  K uvedenej situácii okrem rastu nákladovosti  prispievajú   aj nízke parametre intenzity výroby, o čom svedčí skutočnosť, že v porovnaní s krajinami V 4 sme v rokoch 2005 – 2006 dosiahli najnižšie váhové prírastky pri jatočných býkoch. 
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___________________________________________________________________
8)  V porovnaní s krajinami V 4 v roku 2006 malo Slovensko pri výkrme jatočného dobytka vyššie náklady ako      

     v Poľsku a Maďarsku. Pri porovnaní s Českom bola situácia opačná.
Napriek uvedenej situácii domáca produkcia v sledovanom období  prevyšovala domácu spotrebu (v roku 2006 o 11,7 %) a vytvárala priestor pre vývoz „prebytočného“ hovädzieho mäsa hlavne do krajín EÚ. 
Nádejnou pre zvýšenie intenzity chovu HD je štátna pomoc formou podpory na VDJ, ktorá by v nasledujúcom období mala inšpirovať chovateľov zaraďovať viac dobytka do výkrmu a tým získať viac finančných prostriedkov. Z uvedených dôvodov a vzhľadom na záujem o živý hovädzí dobytok a hovädzie mäso na zahraničných trhoch, v období rokov 2007-2009 predpokladáme zastavenie poklesu produkcie sledovaného sektora a jeho stabilizáciu.
Závery :

· O slovenské  hovädzie mäso a jatočný hovädzí dobytok je  v súčasnosti na zahraničných trhoch záujem, preto chov hovädzieho dobytka z hľadiska zahraničnej obchodnej výmeny a pokrytia domáceho trhu považujeme za perspektívny. 

· Podmienkou jeho rozvoja je zlepšenie intenzitných parametrov (zvýšenie intenzity výkrmu dobytka zvýši čiastočne náklady na výrobu vysokokvalitných krmív, ale v konečnom dôsledku sa skráti doba výkrmu, čo by mohlo priniesť zníženie celkových nákladov, zvýšenie zisku, a tým zatraktívnenie tohto odvetvia chovu) a investovanie do nových technológií, strojov a ustajňovacích priestorov.

· Rizikom môžu byť konkurenčné dovozy hovädzieho mäsa z tretích krajín.
Ošípané 

Chov ošípaných sa v súčasnosti nachádza v kríze. Ceny platené výrobcom za jatočné ošípané sú v dôsledku pretlaku ponuky na medzinárodných trhoch hlboko pod vlastnými nákladmi. Nerentabilná výroba  sa prejavuje  znižovaním  počtu ošípaných, ktorý  od začiatku roku 2003 do konca roku 2006 klesol o 449,1 tis. ks.

Chovateľská starostlivosť, vyjadrená reprodukčnými a úžitkovými ukazovateľmi, bola v sledovanom období na veľmi nízkej úrovni. Denné prírastky ošípaných vo výkrme v roku 2006 nedosahovali požadovanú intenzitu rastu moderných úžitkových typov ošípaných a v porovnaní s krajinami V 4 boli najnižšie.

V produkcii bravčového mäsa nie sme už niekoľko rokov sebestační. V roku 2006 sme na Slovensku spotrebovali o 56 % bravčového mäsa viac ako sme vyrobili. V nasledujúcom období sa nedá predpokladať priama podpora chovu ošípaných a ceny jatočných zvierat sa pravdepodobne ani po avizovanej intervencii Bruselu do trhu ošípaných nezvýšia natoľko, aby pokryli celkové náklady slovenských chovateľov. V dôsledku toho sa bude počet ošípaných naďalej znižovať. Napríklad, podľa odhadu Zväzu chovateľov ošípaných by na konci roka 2007 mali stavy prasníc  dosiahnuť 68 tisíc kusov, t.j. približne o polovicu menej ako v roku 2003. 

V krátkodobom výhľade (do roku 2009) predpokladáme ďalší nárast dovozu bravčového mäsa, pokles jeho výroby  a sebestačnosť nebude pokrytá ani na 50 %. Vzhľadom na fakt, že Európska únia je sebestačná v sektore bravčového mäsa, predpokladáme, že obchodovanie s uvedenou komoditou bude prebiehať hlavne medzi členskými krajinami únie. 
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Závery :  

Nízka efektivita chovu ošípaných na Slovensku  vyúsťuje do nekonkurencieschopnosti tohto sektora nielen na zahraničnom, ale aj domácom trhu. Toto odvetvie potrebuje vysoké investície do nových technológií a do splnenia požiadaviek EÚ na ochranu životného prostredia a „welfare“ zvierat. V nevyhovujúcich podmienkach nie je možné dosiahnuť intenzitné parametre  porovnateľné s vyspelými farmami v zahraničí a rentabilnú výrobu. 

Záujem o bravčové mäso na domácom trhu bude pravdepodobne naďalej mierne rásť. Za predpokladu postupného zintenzívnenia v chovoch, na čo má Slovensko predpoklady (vzhľadom na dostatočnú krmovinársku základňu, relatívne vysokú koncentráciu zvierat a avizovaný záujem zahraničných investorov) by stavy prasníc v dlhodobejšom horizonte mohli vzrásť. Rizikom  je prebytok bravčoviny v EÚ a rast cien obilnín. 
Mäsový priemysel  
 
Po vstupe do EÚ sa konkurenčný boj o domáceho zákazníka zosilnil, čo malo  vplyv na pokles cien mäsa a mäsových výrobkov na domácom trhu. Tieto skutočnosti sa prejavili na hospodárskom výsledku mäsového priemyslu, ktorý sa v rokoch 2004 a 2006 prepadol do straty. Celková výroba jatočne opracovaného mäsa v naturálnom vyjadrení v sledovanom období klesla o 6,6 %. Pozitívom je vzrast hmotnosti výroby mäsových výrobkov (o 9,5 %), t.j. produktov s vyššou pridanou hodnotou. Negatívom je dlhodobé nevyužívanie spracovateľských kapacít pri porážkach hospodárskych zvierat a produkcii jatočne opracovaného mäsa a mäsových výrobkov a skutočnosť, že v  období rokov 2003 – 2006 produktivita práce z pridanej hodnoty klesla (o 2,4 %).
Európska komisia vo svojom výhľade do roku 2013 pre EÚ–27 počíta s každoročným poklesom domácej produkcie hovädzieho mäsa (celkom cca o 6 %) pri približne  rovnakej spotrebe, čím by sa mala stať nesebestačnou. Pokles domácej produkcie by mal byť kompenzovaný importom hovädzieho mäsa z tretích krajín, pričom jeho export (ako aj export živých zvierat) by sa mal každoročne znižovať. 


Zahraničný obchod SR s hovädzím mäsom počas sledovaného štvorročného obdobia osciluje okolo vyrovnanej obchodnej bilancie. Pokles domácej spotreby hovädzieho mäsa sa prejavil v zvyšovaní exportu. Na druhej strane sme zaznamenali prienik cenovo výrazne drahšieho, vysokokvalitného hovädzieho mäsa z Latinskej Ameriky na náš trh. 

Stagnácia situácie na domácom trhu sa prejavila vo vývoji obchodu so živým hovädzím dobytkom. Slovenská republika počas štvorročného obdobia bola čistým exportérom živého hovädzieho dobytka, pričom našim hlavným vývozným artiklom sú mladé zvieratá (s hmotnosťou do 300 kg). V roku 2006 hodnota čistého exportu dosiahla až +1,0 mld. Sk. 


Slovenská republika je  čistým importérom bravčového mäsa hlavne  z krajín EÚ–27. Domácich producentov postupne vytláča dovoz lacnejšieho mäsa. Napriek projektovanej  rastúcej spotrebe bravčového mäsa v EÚ–27 do roku 2013, by Európska únia mala zostať prebytkovou. Z toho pre nás vyplýva neustály tlak na import.

V prílohe č. 17 uvádzame ekonomické ukazovatele mäsového priemyslu za sledované obdobie.
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Zahraničný obchod SR s kozím a hlavne ovčím mäsom možno brať ako okrajový. O ovčie mäso na slovenskom trhu nie je veľký záujem, väčšina produkcie sa vyváža. Kladnú obchodnú bilanciu dosahujeme v dôsledku vývozu veľkonočných jahniat do Talianska a v ďalšom vývoji neočakávame  zásadné zmeny.

Po vstupe do EÚ sa záporné saldo obchodnej bilancie s mäsovými  výrobkami a konzervovaným mäsom prehlbuje. Napriek tomu sme sa s niektorými  kvalitnými výrobkami etablovali aj na  trhoch rozvinutých členských krajín EÚ. 
Záver : 

Mäsový priemysel v súčasnosti nedosahuje pozitívne hospodárske výsledky. Z hľadiska zvyšovania efektívnosti a znižovania nákladovosti by bolo vhodné v mäsovom priemysle podporiť rozdelenie integrovaných závodov na špecializované bitúnky a spracovateľské podniky. Podmienkou pre rozvoj uvedeného odvetvia je výroba inovovaných mäsových produktov. Vzhľadom na veľkosť surovinovej základne predpokladáme, že veľká časť produkcie mäsového priemyslu (okrem hovädzieho mäsa) bude aj v budúcnosti smerovať na  domáci trh.

Sektor hydiny


Odvetvie hydinárstva v období rokov 2003 – 2006 charakterizuje predovšetkým rastúci trend produkcie jatočnej hydiny, hydinového mäsa a domácej spotreby. Zvýšený dopyt na domácom trhu po hydine pretrváva, na čom sa podieľa i cenová dostupnosť a dostatočná ponuka hydinového mäsa9). 


Vývoj štruktúry vyprodukovanej hydiny čoraz viac smeruje v prospech jatočných kurčiat, ktorých podiel na produkcii jatočnej hydiny v roku 2006 dosiahol 95,3  %. 


Pozorujeme postupné znižovanie priemerných ročných stavov sliepok mäsového typu v rozmnožovacích chovoch, čoho prejavom je znižovanie sebestačnosti v domácom liahnutí a zvýšený dovoz živých jednodňových kurčiat a dovoz hydinového mäsa. 


Podiel domácej produkcie hydinového mäsa na spotrebe dosahoval za sledované roky v priemere 80,9 %. Neznamená to však, že nedokážeme vyrobiť potrebný objem produkcie, ale produkty našej výroby nie sú dostatočne cenovo konkurencieschopné voči dovážaným produktom napriek tomu, že výkrm kurčiat v prvovýrobe bol v posledných dvoch rokoch  (2005 – 2006) rentabilný. Z vývoja nákupných cien výrobcov jatočnej hydiny vyplýva, že tieto po vstupe SR do EÚ mali jednoznačne klesajúci trend u kurčiat a sliepok. 



Produktom chovu hydiny sú okrem jatočnej hydiny i vajcia (konzumné a násadové). Priemerný počet sliepok v poľnohospodárstve spolu mal na Slovensku v sledovanom období klesajúcu tendenciu, čo sa prejavilo i na poklese produkcie slepačích vajec (konzumných i násadových). Pokles stavov nosníc bol spôsobený uplatňovaním požiadavky vyplývajúcej zo Smernice Rady 1999/74 EC pre ochranu nosníc.



Vývoj celkovej ponuky konzumných vajec kopíroval produkciu, ktorá sa na celkovej ponuke počas sledovaného obdobia podieľala v priemere 86,2%. Domáci trh s konzumnými vajcami bol dostatočne zásobený. Ich predaj z prvovýroby do trhovej siete dosiahol podľa ŠÚ SR v rokoch 2003-2006 v priemere 650 413 tis. ks vajec. Produkciu vajec výrazne ovplyvňuje úžitkovosť nosníc, t.j. znáška na sliepku, ktorá mala v sledovanom období s výnimkou roka 2006 klesajúcu tendenciu.

______________________________________

9)  Kým v roku 2003 skonzumoval obyvateľ Slovenska 20,7 kg, v roku 2006 sa odhaduje, že spotreba dosiahla 22,6 kg, čo predstavuje zvýšenie o 9,2 %. 

-  36  -


Domáca produkcia konzumných vajec pokrýva požiadavku dopytu na slovenskom trhu.  Saldo zahraničného obchodu u tejto komodity prejavuje kladne aj keď konzumné vajcia nepatria medzi náš významný vývozný artikel poľnohospodárskych komodít. V sledovanom období mal vývoj cien za konzumné vajcia triedené i netriedené rovnaký, kolísavý priebeh. Čo sa týka vlastných nákladov na výrobu vajec, tieto sa po poklese v rokoch 2002 a 2003 opäť v roku 2004 zvýšili (za rok 2005 a 2006 údaje nie sú k dispozícií), čo sa prejavilo na negatívnom hospodárskom výsledku na 1 vajce. Vzhľadom na absenciu údajov o vlastných nákladoch za posledné dva roky v produkcií vajec, nie je možné podrobnejšie analyzovať ich vývoj v období rokov 2003 – 2006.
Hydinársky priemysel 


V období rokov 2003 – 2006 s výnimkou roku 2005 vykazoval negatívny hospodársky výsledok. Dôvodom boli nízke odbytové ceny slovenského hydinového mäsa a vysoká nákladovosť výroby, ku ktorej okrem iného  prispievajú tiež ceny kŕmnych zmesí. Tempo rastu produktivity práce z pridanej hodnoty v sledovanom období rástlo výrazne pomalším tempom (+ 5 %) ako priemerná mzda (+ 24 %) v hydinárskom priemysle, čo svedčí  o potrebe účinných reštrukturalizačných zmien v analyzovanom priemysle. 
Priaznivý trend bol zaznamenaný pri  výrobe chladenej hydiny, ktorá sa zvýšila  o viac ako 27 %, naopak, výroba mrazenej hydiny klesla o 41 %. Spracovateľské kapacity hydinárskeho priemyslu nie sú dlhodobo využívané. Podľa údajov EÚ v súčasnosti je únia s hydinovým mäsom len mierne deficitná. Podľa výhľadu Európskej komisie by EÚ-27 v roku 2013 mala dosiahnuť hranicu sebestačnosti pri vyrovnanej obchodnej bilancii s tretími krajinami. 


Zahraničný obchod SR s hydinovým mäsom sa v prevažnej miere orientuje na kurence. V súčasnosti našimi najväčším konkurentmi na domácom trhu sú Česi a Poliaci a tiež v dôsledku  dovozov  z Brazílie sa každoročne zhoršuje naša negatívna obchodná bilancia. Na druhej strane v posledných rokoch expanduje náš export živých, mladých kurčiat (s hmotnosťou do 185 g), s ktorými dosahujeme kladné saldo obchodnej bilancie.

 Výhľad výroby jatočnej hydiny, hydinového mäsa a spotreby hydinového mäsa na Slovensku zostáva pre roky 2007-2009 relatívne priaznivý. Dopyt po hydine bude tak ako v ostatných krajinách Európy i u nás narastať.



Veľkým nebezpečenstvom pre producentov a exportérov nielen u nás, ale v celej Európskej únii, sú veľkí svetoví producenti hydiny s extrémne nízkymi výrobnými nákladmi a tým aj cenami, ako je Čína, krajiny juhovýchodnej Ázie a najmä Brazília. Z toho dôvodu je plne opodstatnená požiadavka zaradiť hydinové mäso medzi citlivé položky. Možné východisko vidíme v zmene orientácie sa hydinárskeho priemyslu  na inovované spracované hydinárske výrobky. 
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Záver : 

Sektor hydiny na Slovensku vzhľadom na lacnejšie konkurenčné dovozy hydinového mäsa z dlhodobejšieho hľadiska  považujeme za ohrozený. V súvislosti s predpokladaným vzrastom dopytu po hydinovom mäse a dostatočnou krmovinárskou základňou by bolo vhodné podporiť chov hydiny na Slovensku s cieľom znížiť vysokú nákladovosť výroby a tým zabezpečiť dostatok suroviny z domácej proveniencie pre hydinársky priemysel. Hydinársky priemysel by sa mal intenzívnejšie zamerať na výrobu inovovaných vysokokvalitných výrobkov a tým čeliť konkurenčným dovozom na domácom trhu. 

V prílohe č. 18 uvádzame ekonomické ukazovatele hydinárskeho priemyslu za sledované obdobie. 

Ovce a kozy
Chov oviec a kôz na Slovensku bol v posledných rokoch veľmi stabilným odvetvím živočíšnej výroby. Hlavným zameraním chovu oviec je produkcia ľahkých, tzv. veľkonočných jahniat. V sledovanom období  boli tieto jahňatá veľmi výhodným vývozným artiklom, hlavne do Talianska, čo podporovalo udržiavanie stabilného počtu bahníc. V tomto roku došlo k poklesu cien jatočných jahniat v dôsledku otvorenia trhov v Bulharsku a Rumunsku, kde sa spolu chová viac ako 9 mil. oviec. 

Ďalším negatívom je nízka úroveň plodnosti, keď počet narodených jahniat na 100 kusov bahníc bol v roku 2006 len 101,7 ks, pričom plodnosť domácich plemien by sa mala pohybovať na úrovni od 110 do 140 ks v závislosti od plemena. Domáci dopyt po ovčom mäse bol v roku 2006 pokrytý domácou produkciou na 395 %, čo vytvára priestor pre vývoz. Navyše, domáca spotreba ovčieho mäsa sa postupne znižuje. Chovatelia sú nútení umiestňovať svoju produkciu na zahraničných trhoch, aj napriek finančnej strate. 

Produkcia ovčieho mlieka je v posledných rokoch stabilná. Z celkového počtu bahníc sa dojí približne 60 % bahníc. Celá produkcia ovčieho mlieka sa spotrebováva na Slovensku na výrobu ovčích syrov a bryndze. Ovčia vlna je najproblémovejším produktom chovu oviec. Vysoké náklady na strihanie nie sú kompenzované výkupnými cenami, a tak sa vlna stáva skôr odpadom ako ekonomickým prínosom chovu oviec.

Chov kôz možno zaradiť medzi „hobby“-chovy, keďže väčšina zvierat sa chová len v domácnostiach a  produkcia mäsa a mlieka sa využíva len pre samozásobenie. Domáca produkcia pokrýva domácu spotrebu a len veľmi málo kozieho mäsa sme schopní umiestniť na zahraničných trhoch. 
Závery :

Chov oviec čaká v nasledujúcom rokoch ťažké obdobie. Chovy zamerané na produkciu veľkonočných jahniat, ktoré sú na trhoch EÚ veľmi žiadané, budú výrazne ovplyvňované produkciou a vývojom cien v Rumunsku a Bulharsku a možnosťou umiestniť svoju produkciu na zahraničných trhoch. 

Potrebné budú investície do nových technológií, hlavne do dojární a v neposlednej miere aj do ľudských zdrojov, nakoľko ošetrovanie oviec je pre mladých ľudí veľmi málo atraktívne a slabo platené.
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Je málo pravdepodobné, že sa domáca spotreba ovčích výrobkov zvýši. Veľká časť produkcie mäsa sa bude vyvážať, ovčie mlieko budú produkovať len podniky, ktoré nájdu prostriedky do nákupu nových dojární a produkcia vlny zostane aj naďalej stratovou pre podnik.

Chov kôz sa bude naďalej sústreďovať do prídomových chovoch a jeho produkcia bude pokrývať hlavne samozásobenie domácností.

4.3. Prognóza konkurencieschopnosti výrobkov priemyslu výroby nealkoholických nápojov
Priemysel výroby nealkoholických nápojov po prechodných problémoch v súvislosti s liberalizáciou obchodu začal od roku 2006 opäť generovať zisk. V  období rokov 2003-2006  rozšíril výrobu stolových minerálnych vôd (o 21,1 %), sladených sýtených nápojov (o 18,8 %) a nesladených sýtených nápojov (o 71 %). Z uvedeného vyplýva, že na domácom trhu začal úspešne čeliť masívnym dovozom nealkoholických nápojov z krajín EÚ, s ktorými celkovo  dosahujeme negatívne saldo obchodnej bilancie. Nápojový priemysel v SR možno zaradiť medzi perspektívne odvetvia potravinárskeho priemyslu, a to v segmente minerálnych vôd, s ktorými dosahujeme kladné saldo obchodnej bilancie, pričom export minerálnych vôd sa za sledované štvorročné obdobie viac ako zdvojnásobil. Slovensko disponuje značným   potenciálom kvalitných minerálnych a prírodných vôd, z ktorých sa vzhľadom na značnú kapitálovú náročnosť (geologický prieskum..) zatiaľ len malá časť komerčne využíva. 
Perspektívnou by mohla byť aj  výroba  sladených nealkoholických nápojov, ktorých spotreba rastie. Zatiaľ však domáca produkcia nie je schopná pokryť spotrebu. Navyše, napriek neustálej inovácii výrobkov  je konkurencia v tejto oblasti veľmi silná. Značnú časť slovenského trhu ovládli zahraniční producenti, o čom svedčí zvyšujúce sa záporné saldo obchodnej bilancie.  
K výrobkom nápojového priemyslu patria  ovocné a zeleninové šťavy, ktoré sú tiež surovinou pri výrobe ďalších potravinárskych výrobkov. Slovenská republika nie je zeleninárskou ani ovocinárskou veľmocou. Z toho dôvodu ani výroba štiav nemá u nás tradíciu. Rast kúpnej sily obyvateľstva a presadzovanie zásad racionálnej výživy sa prejavuje na raste importu ovocných a zeleninových štiav – v roku 2006 sme v porovnaní s rokom 2003 doviezli o 288,7 mil. Sk (+ 72,5 %) viac štiav10). 
Závery :
Nápojový priemysel v SR možno zaradiť medzi perspektívne odvetvia potravinárskeho priemyslu, zatiaľ však  len  v segmente minerálnych vôd.  Z uvedeného dôvodu by bolo vhodné podporiť komerčné využívanie minerálnych prameňov (napríklad, ich propagáciou v zahraničí).

V prílohe č. 19 uvádzame ekonomické ukazovatele priemyslu výroby nealkoholických nápojov za sledované obdobie a v prílohe č. 20 ekonomické ukazovatele potravinárskeho priemyslu ako celku. 

Do analýzy a prognózy konkurencieschopnosti poľnohospodárskych a potravinárskych výrobkov sme zaradili aj analýzu a prognózu ďalších produktov a výrobkov.
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__________________________________________
10) V tejto súvislosti je nutné poznamenať, že rozhodujúci podiel na dovoze má pomarančová šťava, ktorú vzhľadom na jej nenahraditeľnosť nie je možné substituovať.
Mak siaty

V roku 2006 sa mak pozbieral z 1 471 hektárov. Produkcia maku dosiahla 681 ton, medziročne poklesla o 3,3 %. Celková ponuka maku spolu s dovozom dosiahne 1 731 ton a medziročne poklesne o 17,4 %. Podobná situácia sa predpokladá pri potravinárskej spotrebe, ktorá bude nižšia o 19,8 %. Vývoz maku sa odhaduje na úrovni 465 ton. Celkové použitie maku poklesne o 17,4 % v porovnaní s hospodárskym rokom 2005/2006.

Priemerná cena výrobcov maku bola v roku 2006 nižšia o 885 Sk/t v porovnaní s minulým rokom a dosiahla 48 990 Sk/t.

V roku 2007 osevné plochy maku predpokladáme na úrovni 1 350 hektárov. Priemerné hektárové úrody sa odhadujú na 0,50 t/ha a produkcia na 668 ton. V hospodárskom roku 2007/2008 celková ponuka maku spolu s dovozom dosiahne 1 948 ton, t.j. medziročný nárast o 12,5 %. Domáca spotreba maku vzrastie v porovnaní s hospodárskym rokom 2006/2007 o 29,5 %. Vývoz sa odhaduje na úrovni 309 ton.

Aj napriek pozitívnemu vývoju je v súčasnosti možné mak zaradiť zatiaľ medzi naše nekonkurenčné komodity. Pri súčasnej intenzite výroby by sa na zabezpečenie sebestačnosti museli zberové plochy maku odhadom zvýšiť o 100-120 % - z hľadiska osevných postupov na úkor iných trhovo orientovaných olejnín – repky a slnečnice.
Ľan olejný

V roku 2006 sa ľan pozbieral z plochy 4 474 hektárov, t.j. došlo k medziročnému zvýšeniu výmery o 1 624 hektárov. Priemerná hektárová úroda bola vyššia o 8,5 %, t.j. 1,02 t/ha. Produkcia medziročne vzrástla o 70,1 % na 4 548 ton. Celková ponuka ľanu spolu s dovozom vytvorila dostatočnú ponuku v objeme 4 661 ton. Na technické spracovanie sa z celkovej ponuky použije 67,8 % a na vývoz 33,2 %.

Priemerná cena výrobcov ľanu na technické spracovanie v roku 2006 dosiahla podľa ŠÚ SR 10 017 Sk za tonu. V porovnaní s minulým rokom bola nižšia o 1,4 %. V roku 2007 osevné plochy ľanu odhadujeme na 4 100 hektárov, produkciu na úrovni 
3 888 ton a celková ponuku na 3 973 ton. Pri dovoze a vývoze ľanu počítame s poklesom oproti roku 2006.

Od roku 2003 do roku 2006 sa prudko zvýšila domáca spotreba ľanu (až o 727 %). Na rastúci dopyt zareagovala poľnohospodárska prvovýroba nárastom zberových plôch (od roku 2003 do roku 2006 až o 174 %). V roku 2003 domáca produkcia ľanu pokryla až 349 % domácej spotreby, pričom v roku 2006 to bolo ešte 144 %. Prebytok domácej produkcie sa riešil jeho vývozom. Za celé sledované šesťročné obdobie sa zvýšila hodnota nášho exportu ľanu – v roku 2006 v porovnaní s rokom 2001 sa náš export zvýšil o 30,6 %. Dovoz je do značnej miery orientovaný na osivo ľanu. Dovoz osív sa v jednotlivých rokoch značne líšil v závislosti od požiadaviek poľnohospodárskej prvovýroby. 
Na základe doterajšieho vývoja je možné uviesť, že aj napriek rastúcemu dopytu sme  schopní vykryť domáci dopyt z domácej produkcie a „nadvýrobu“ úspešne umiestňovať na zahraničných trhoch. Ďalší vývoj na Slovensku bude značne ovplyvnený a limitovaný vývojom cien ľanu a vývojom dopytu na zahraničných trhoch.
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Liehovarnícky priemysel


Výrobky liehovarníckeho priemyslu spôsobujú každoročne sa prehlbujúce záporné saldo agropotravinárskeho zahraničného obchodu SR a to vo všetkých položkách colného sadzobníka. Rozhodujúci podiel na prehlbujúcom sa zápornom salde má droždie, etylalkohol a hlavne destiláty, ktoré sú rozhodujúcim finálnym výrobkom liehovarníckeho priemyslu s najvyššou pridanou hodnotou.  

Liehovarnícky priemysel na Slovensku je orientovaný v prevažnej miere na výrobu domácich tradičných druhov alkoholu. S kvalitnými druhmi alkoholu sme schopní preraziť aj na zahraničných trhoch, avšak v porovnaní s dovozom ide o minimálne množstvá. Rast kúpnej sily obyvateľstva SR vyvoláva neustále sa zvyšujúci tlak na dovoz vysoko kvalitných druhov destilátov (Francúzsko, Veľká Británia, USA, Kanada). Jedná sa o výrobky s niekoľko storočnou tradíciou, ktoré nie je možné napodobniť a nahradiť domácou produkciou.

Z hľadiska konkurencieschopnosti na zahraničných trhoch možno liehovarnícky priemysel SR zaradiť medzi zaostávajúce odbory potravinárskeho priemyslu. Skladbou svojej výroby je prioritne orientovaný na domáci trh, príp. východoeurópske trhy s podobnou spotrebiteľskou preferenciou obyvateľstva.
Škrobárenský priemysel

Výrobky škrobárenského priemyslu patria už dlhodobo k našim významným exportným komoditám a pozitívne pôsobia aj na celkovú obchodnú bilanciu. V období po vstupe SR do EÚ nastal významný nárast v obchode so škrobárenskými výrobkami. Hodnota exportu škrobárenských výrobkov sa v roku 2006 v porovnaní s rokom 2001 celkovo zvýšila až o 1 173 mil. Sk (+ 141,3 %).

Rozhodujúci podiel na aktívnej bilancii škrobárenského priemyslu SR majú ostatné cukry (izoglukóza, glukóza a pod.). Pokiaľ v roku 2001 dosahoval export ostatných cukrov hodnotu takmer 0,5 mld. Sk, v roku 2006 to už bolo viac ako 1,5 mld. Sk (+ 215 %). Úplné odstránenie obchodných bariér po vstupe SR do EÚ uľahčilo a zintenzívnilo pohyb tovaru medzi členskými krajinami. Celková kladná bilancia v obchode s ostatnými cukrami sa viac ako zdvojnásobila - zo 426 mil. Sk v roku 2001 na takmer 975 mil. Sk v roku 2006 (+ 129 %). Aj napriek nesebestačnosti vo výrobe zemiakov ako jednej z rozhodujúcich surovín dlhodobo dosahujeme pozitívnu obchodnú bilanciu so škrobmi. 

Vedľajším produktom pri výrobe škrobov sú škrobárenské zvyšky, ktoré sa využívajú ako súčasť krmív pre hospodárske zvieratá. V zahraničnom obchode so škrobárenskými zvyškami počas celého obdobia dosahujeme kladné saldo, ktorého hodnota sa každoročne postupne zvyšuje. 

Slovenský škrobárenský priemysel jednoznačne môžeme zaradiť medzi naše konkurencieschopné odbory potravinárskeho priemyslu. Z vlastnej produkcie sme schopní jednak vykryť domácu spotrebu, ako aj úspešne prenikať a udržať sa na zahraničných trhoch.



Tak ako sme už spomínali v úvode materiálu, že pre kompletizáciu analýzy vývoja poľnohospodárskeho a potravinárskeho zahraničného obchodu SR bol v materiále použitý ukazovateľ komparatívnych výhod – indexu RCA (Revealed Comparative Advantage), tak tento ukazovateľ sme použili aj pri prognóze konkurencieschopnosti poľnohospodárskych a potravinárskych výrobkov. 
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Z celkového vyhodnotenia výsledkov merateľných indikátorov konkurencieschopnosti poľnohospodárskych a potravinárskych výrobkoch podľa vyššie uvedeného ukazovateľa v závere ďalšej časti materiálu „Prognóza konkurencieschopnosti poľnohospodárskych a potravinárskych výrobkov podľa vertikály výrobných sektoroch“, uvádzame v niektorých vertikálach konkurencieschopnosť toho ktorého výrobku, resp. komodity.
Z výrobkov patriacich do vertikály mäsa sme na trhoch krajín EÚ konkurencieschopní so živým hovädzím dobytkom, živými jahňatami, hovädzím a hydinovým mäsom. Na trhoch tretích krajín sme sa úspešne etablovali so živým hovädzím dobytkom, živou hydinou, živými jahňatami a údeninami.

Z výrobkov, patriacich do vertikály mlieka, sme na trhoch EÚ konkurencieschopní s tekutým mliekom a syrmi. Na trhoch tretích krajín sa naviac uplatníme aj so sušeným mliekom, kyslo-mliečnymi výrobkami a maslom.

Z výrobkov, patriacich do vertikály obilnín, sme na trhoch EÚ konkurencieschopní hlavne pri jačmeni, kukurici, slade, škroboch a pekárskom tovare. Na trhoch tretích krajín s obilninami (okrem kukurice), pšeničnou múkou, cestovinami, pivom, sladom a škrobmi.

Z výrobkov, patriacich do vertikály olejnín, sme konkurencieschopní na trhoch EÚ s repkou, slnečnicou a olejmi z nich. Na trhoch tretích krajín to platí tiež okrem slnečnice, navyše sme úspešní pri vývoze margarínov.

Z výrobkov, patriacich do vertikály cukru, sme konkurencieschopní na trhoch krajín EÚ s cukrom, čokoládou a sladenými nealkoholickými nápojmi, na trhoch tretích krajín s cukrovinkami a čokoládou.

Pre informáciu v prílohe č. 21 uvádzame zmenu konkurencieschopnosti po vstupe Slovenskej republiky do EÚ podľa výrobkových vertikálach na základe komparácie konkurencieschopnosti podľa ukazovateľa RCA.
5. Závery a odporúčania

Z hľadiska konkurencieschopnosti slovenských poľnohospodárskych a potravinárskych výrobkov na zahraničných trhoch je možné  sledované odbory rozdeliť do troch skupín. Pri kategorizácii výrobných odborov podľa konkurencieschopnosti je však potrebné uviesť, že sa vychádza zo súčasných kvalitatívnych parametrov a postavenia sektoru v agrárnom zahraničnom obchode SR. Tohtoročné nepredvídané vyššie zvýšenie svetových cien obilia a následne ďalších komodít v rámci potravinového reťazca môžu v budúcom období zmeniť postavenie sektoru výroby na perspektívnejší a konkurencieschopnejší. Taktiež je potrebné zdôrazniť, že podobne ako pri cukrovarníckom priemysle SR môže byť aj  pri iných sektoroch potravinárskej výroby SR prijaté rozhodnutie zahraničných vlastníkov o presmerovaní investícií na iné trhy, aj keď je v SR daný sektor dostatočne konkurencieschopný. Vzhľadom na dobré klimatické a výrobné podmienky produkcie biopotravín na Slovensku, predstavuje táto skupina potravín perspektívne odvetvie s potenciálom rýchlejšieho rastu vývozu zo SR, berúc do úvahy vyššiu úroveň nákladov a odbytových cien na ich výrobu, najmä zvýšenie exportu do štátov EÚ. Vzhľadom na vysokú segmentáciu tohto trhu a absenciu samostatných štatistických údajov o obchode s biopotravinami nie je táto oblasť hodnotená samostatne.
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5.1. Konkurencieschopné odbory 

Medzi konkurencieschopné odbory možno zaradiť mliekarenský, pivovarnícko–sladovnícky priemysel a škrobárenský priemysel.

Výrobky mliekarenského priemyslu patria už dlhodobo k našim významným exportným komoditám a pozitívne pôsobia aj na celkovú obchodnú bilanciu. Na európskom trhu ako aj trhoch tretích krajín sa dokázali naši výrobcovia etablovať so sušeným mliekom (do istej miery aj vďaka podpore exportu prostredníctvom vývozných náhrad) a hlavne so syrmi. Odstránenie obchodných bariér po vstupe SR do EÚ aj napriek krátkej trvanlivosti surového kravského mlieka umožnilo jeho producentom hlavne v prihraničných oblastiach (nízke prepravné náklady) využívať lepšie obchodné podmienky spracovateľov mimo územia republiky. Na druhej strane postupne strácame svoje pozície u kyslomliečnych výrobkov a u masla. 
Medzi konkurencieschopné odbory potravinárskeho priemyslu je zaradený aj pivovarnícko-sladovnícky priemysel a to aj napriek tomu, že v zahraničnom obchode SR s pivom ako výrobkom s najvyššou pridanou hodnotou je situácia pre nás nepriaznivá. Recesia a reštrukturalizácia pivovarníckeho priemyslu, redukcia počtu sladovní v SR, zrušenie podpory exportu sladu sa síce prejavili v stagnácii hodnoty vývozu sladu, ale aj napriek tomu slad v najbližších rokoch zostane našou významnou proexportne orientovanou komoditou. 
Taktiež škrobárenský priemysel je konkurencieschopný a má všetky možnosti na ďalší rast. Vychádza najmä zo spracovania kukurice, kde má SR dostatočné zdroje pre spracovateľský priemysel – pre škrobárenský priemysel ale aj na výrobu bioetanolu. Popri výrobe izoglukózy ide najmä o produkciu modifikovaných škrobov a ďalších škrobárenských produktov s vyššou pridanou hodnotou. 

5.2. Perspektívne odbory.

Napriek každoročne sa zhoršujúcej obchodnej bilancii je možné tukový priemysel zaradiť medzi perspektívne odbory potravinárskeho priemyslu, nakoľko máme silnú surovinovú základňu. V obchode s olejmi dosahujeme vyrovnanú, príp. mierne prebytkovú obchodnú bilanciu. Stúpajúci dopyt po repke v dôsledku výroby biopalív, či už u nás, alebo v okolitých krajinách EÚ, vyvolá silnejúci tlak na spracovateľov olejov, z čoho by v konečnom dôsledku mohli profitovať pestovatelia olejnín. 
Medzi perspektívne odvetvia v súčasnosti je možné zaradiť aj nápojový priemysel a to aj napriek tomu, že počas sledovaného štvorročného obdobia sa pri ňom rapídne zvýšila pasívna obchodná bilancia a má problém aj s dosahovaním rentabilnej výroby. V Slovenskej republike sa nachádza množstvo prameňov kvalitných minerálnych a prírodných vôd. Geologický prieskum a následné budovanie technologických zariadení je mimoriadne finančne náročné, čo možno označiť za hlavný dôvod nízkeho využitia prírodného bohatstva SR. Veľkú perspektívu majú aj sladené nealkoholické nápoje, ktorých spotreba každoročne stúpa. V tomto segmente trhu však vládne silná konkurencia. Určitou cestou by mohlo byť presadzovanie sa domácich výrobkov nižšou cenou a primeranou kvalitou na regionálnych trhoch a tým postupne „vytláčať“ dovážané produkty podporované masívnym marketingom a dlhoročnou tradíciou výroby.
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Slovenský mlynský priemysel sa koncentruje na zabezpečenie domácej spotreby a až následne pre svoju „nadprodukciu“ hľadá umiestnenie na zahraničných trhoch. Nadprodukcia obilnín v Slovenskej republike, ktoré sú hlavnou surovinou pre výrobu mlynských výrobkov,
umožňuje neustály nárast hodnoty ich exportu, čo predstavuje výhodu aj pre domácich producentov, t.j. poľnohospodárske podniky, nakoľko im umožňuje hľadať odberateľov aj mimo republiky s lepšími obchodnými podmienkami a tým dosiahnuť lepšie ekonomické výsledky. 
V dôsledku zvyšujúceho sa svetového dopytu rastie tlak na zvyšovanie svetovej ceny pšenice, čím sa aj po úplnom zrušení vývozných náhrad v roku 2013 otvára pre slovenských pestovateľov príležitosť trvalo si posilniť svoju pozíciu a konkurenčnú výhodu na trhoch tretích krajín. Rast svetových cien by perspektívne mohol vyvolať zvýšenú snahu finalizovať výrobu a tým posilniť export múky a ostatných mlynských výrobkov.

5.3. Zaostávajúce odbory 

Aj napriek tomu, že v zahraničnom obchode SR s výrobkami mäsového priemyslu (vrátane hydinového priemyslu) náš vstup do Európskej únie priniesol značné oživenie, každoročne sa pri nich výrazne zhoršuje pasívna obchodná bilancia. Očakávaný rast cien obilnín a tým aj kŕmneho obilia v plnej miere postihne aj našich chovateľov, čím sa stále viac skomplikuje ich nepriaznivá situácia. Domáci producenti hľadajú východisko aj vo vývoze živých zvierat, či už hovädzieho dobytka, ale v poslednom období aj vo vývoze prasníc ako aj mladých kurčiat.
Napriek tomu, že ide v súčasnosti o rentabilný odbor, vinársky priemysel sa v súčasnosti nachádza v zložitej situácii v súvislosti s vysokou konkurenciou na medzinárodných trhoch a pripravovanou reformou SPP. Tento sektor sa môže presadiť najmä na domácom trhu v oblasti kvalitných odrodových vín pri primeraných cenách. 
Silný konkurenčný tlak, či už zo západnej Európy, ale hlavne z Číny, spôsobil výrazný pokles výroby slovenského konzervárenského priemyslu, k čomu sa pridružuje nedostatok domácej suroviny. V blízkej budúcnosti nie je možné očakávať výraznejšie zmeny v zlepšení konkurencieschopnosti sektoru. V dôsledku každoročne sa prehlbujúcej pasívnej obchodnej bilancie je pekárensko-cukrárenský priemysel zaradený medzi zaostávajúce odbory potravinárskeho priemyslu. 
   5.4. Možnosti zlepšenia konkurencieschopnosti agrárneho sektoru SR
Z celkovej  analýzy vyplynulo, že Slovensko z hľadiska konkurencieschopnosti pri uplatňovaní poľnohospodárskych a potravinárskych výrobkov na zahraničných trhoch má značné rezervy. Pre jej zvýšenie by v budúcnosti bolo vhodné zvýšiť efektivitu výroby poľnohospodárskych komodít, t.j. znížiť nákladovosť a zvýšiť intenzitné parametre. Ďalej by bolo vhodné masívne podporovať programy zamerané na rast konkurencieschopnosti poľnohospodárskych i potravinárskych podnikov. S tým súvisí zlepšenie podnikateľského prostredia, podpora prílivu priamych zahraničných investícií zameraných na produkciu proexportných komodít a rast podielu pridanej hodnoty, podporu odbytových združení, integračných a kapitálových väzieb spracovateľského priemyslu s prvovýrobou, podporu vzniku technologických a výskumných centier a inovačných združení, podpora technologickej modernizácie v podnikoch, podpora rastu kvalifikácie a rozvoja ľudských zdrojov, podpora  inovácie výrobkov. 
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Ku zvyšovaniu konkurenčnej schopnosti slovenských poľnohospodárskych a potravinárskych výrobkov na zahraničných trhoch by mala prispievať aj účinná exportná politika. Význam vývozu poľnohospodárskych a potravinárskych výrobkov predpokladá aj podporu na úrovni spoluúčasti štátu, tak ako to je konštatované aj v celkovej proexportnej politike Slovenskej republiky. Táto nevyhnutnosť štátnej podpory spočíva tak vo veľkosti domáceho trhu, v riziku prehlbovania záporného salda obchodnej bilancie, v značnej orientácii vývozu na krajiny EÚ–27, ako aj vo výrobkovej orientácii vývozu výrobkov s nižšou pridanou hodnotou.

Preto je nevyhnutné, aby v proexportnej politike, ktorej gestorom v Slovenskej republike je Ministerstvo hospodárstva SR, väčšiu úlohu zohrávalo aj Ministerstvo pôdohospodárstva SR, ktoré by malo byť vo väčšej miere zainteresované na zastupovaní obchodných záujmov v zahraničí prostredníctvom siete OBEO vo vybraných krajinách. Z hľadiska činností OBEO v zahraničí je potrebné venovať väčšiu pozornosť aj poľnohospodárstvu a potravinárstvu, hlavne v oblastiach poradenstva, konzultačnej a sprostredkovateľskej činnosti pri prieniku slovenských  vývozcov na zahraničné trhy, na operatívne mapovanie vývozných príležitostí pre poľnohospodárske a potravinárske výrobky. Ďalej by malo ísť aj o spoluprácu pri príprave a organizácii účastí na medzinárodných veľtrhoch a výstavách. 
K predpokladom konkurenčnej schopnosti patria uplatňovanie spoločnej obchodnej politiky v rámci EÚ a ďalšia liberalizácia medzinárodného obchodu v rámci WTO, ktoré zabezpečujú väčšiu otvorenosť, spravodlivé pravidlá a zjednodušenie podmienok obchodu na iných trhoch ako aj určenie teritoriálnych priorít. Okrem prioritnej orientácie na trh EÚ  je potrebné podporovať tiež diverzifikáciu  proexportných aktivít  aj do ďalších krajín, hoci slabou stránkou konkurenčnej schopnosti na vzdialenejších trhoch tretích krajín je prekonávanie prekážok, vyplývajúcich z geografických vzdialeností.

Medzi krajiny s vysokým potenciálom rastu vývozu poľnohospodárskych a potravinárskych výrobkov sú krajiny SNŠ, predovšetkým Ruská federácia a Ukrajina, ďalej krajiny Balkánu a krajiny východnej a juhovýchodnej Ázie, predovšetkým Čína.
Vstup, resp. prudký nárast vývozu týchto krajín na svetové trhy je spojený v tomto období s vysokým nárastom svetových cien mnohých poľnohospodárskych komodít, ktoré ovplyvnil nárast ich dovozu do Číny a Indie, nepriaznivé výrobno-klimatické podmienky na ich výrobu, pokles stavov zásob. V dôsledku štrukturálnych zmien ( podpora výroby biopalív vo svete ) a zmien v agrárnych politikách ( napr. reforma trhu s cukrom v EÚ ) by sa mali vyššie ceny základných agrárnych komodít udržať aj v budúcom období. Tento rast cien bude hnaný najmä zvýšenou spotrebou kukurice v USA, pšenice a repkového semena v EÚ a cukru v Brazílii na výrobu biopaliva, pričom ovplyvní aj vyššie ceny iných rastlinných komodít a najmä živočíšnych komodít ( cestou cien krmovín ). 
Z celosvetového pohľadu je pritom dôležité, že vyššie ceny zabezpečia aj v súčasnosti menej efektívnym agrárnym producentom v rozvojových krajinách ( najmä v Afrike ) vyššie možnosti zapojenia sa do medzinárodnej deľby práce, v dôsledku čoho narastie najmä podiel rozvojových krajín vo svetovom agrárnom obchode. Najviac sa však zvýši produkcia a export u tradičných vývozných rozvojových štátov ako sú Brazília ( cukor, olejnaté semená a mäso ), Argentína ( obilie, mäso a mliečne výrobky ), Ruská federácia a Ukrajina ( obilie ), Vietnam a Thajsko ( ryža ), Malajzia a Thajsko ( rastlinné oleje ), Malajzia, India a Čína ( hydina ), pričom najväčší nárast exportu olejov a olejnatých semien bude u Číny. 
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Pre našich exportérov je neposledným nástrojom na zvyšovanie konkurenčnej schopnosti a zvyšovania možností vývozu aj úspešná a efektívna prezentácia a propagácia slovenských firiem a slovenských výrobkov v zahraničí. Pre oficiálne účasti rezortu pôdohospodárstva na vybraných výstavách a veľtrhoch v zahraničí je však potrebný dostatok finančných prostriedkov. Súčasná výška vynakladaných finančných prostriedkov je neporovnateľne nižšia s objemom, ktorý je na tento účel vynakladaný v ostatných krajinách EÚ, resp. v tretích krajinách.


Na zvýšenie konkurencieschopnosti našich agrárnych a potravinárskych výrobkov je zameraný aj Plán rozvoja vidieka, ktorý EK odsúhlasila dňa 4.12.2007 v Bruseli. Rast schopnosti konkurencie sa v rámci osi 1 Programu rozvoja vidieka zameriava prednostne na oblasť reštrukturalizácie sektoru, modernizáciu fariem, podporu programov na výrobu produktov s vyššou pridanou hodnotou, podporu infraštruktúry, zakladanie odbytových organizácií výrobcov, odborné vzdelávanie pracovníkov v agrárnom sektore, informačné aktivity a podporu využívania poradenských služieb v poľnohospodárskej výrobe. Taktiež na podporu zvýšenia konkurencieschopnosti možno účelovo využiť prostriedky štátnej pomoci v zmysle výnosu Ministerstva pôdohospodárstva SR č. 806/2004. 

Pri využití finančných zdrojov v rámci Spoločnej poľnohospodárskej politiky EÚ ( po doplnení zo štátneho rozpočtu na limity stanovené Prístupovou dohodou k EÚ ), v spoločnom pôsobení so zdrojmi plánu rozvoja vidieka a zdrojmi štátnej pomoci by sa mali aj v ďalšom období - aj po r. 2013 - vyrábať v dostatočnom množstve na uspokojenie domáceho dopytu, resp. pre exportné účely komodity ako obilniny, olejniny, zemiaky, zelenina, mlieko, hovädzí dobytok, hydina, ovce, vajcia. Pri týchto komoditách, resp. sektoroch by sme mali v budúcnosti dosahovať kladné, resp. vyrovnané saldo zahraničného obchodu. 
Pre informáciu uvádzame odporúčania, ktoré uvádza predbežná štúdia o konkurencieschopnosti potravinárskeho priemyslu EÚ, ktorú z poverenia Komisie vypracovala Univerzita v Haagu. 
Z celkového hodnotenia konkurencieschopného postavenia potravinárskeho priemyslu EÚ voči hlavným svetovým potravinovým exportérom vyplýva všeobecne slabšie postavenie EÚ – predovšetkým vo vzťahu k USA. Na odstránenie zaostávania EÚ v tejto súťaží navrhuje uplatniť viacero opatrení na úrovni EK, členských štátov a najmä na podnikovej úrovni.
Z hľadiska potravinárskeho priemyslu (čo nie je vždy plne v súlade s požiadavkami prvovýrobcov) je dôležitý stály prístup k surovinám. Preto by EÚ o. i. mala vo WTO dosiahnuť elimináciu exportných ciel (ktoré aplikujú niektorí členovia na ochranu vlastného trhu), resp. na vnútornom trhu EÚ odstrániť systém výrobných kvót (mlieko). 

Z úrovne členských štátov a EK je dôležité neobmedzovať cezhraničné fúzie a akvizície (priame zahraničné investície). Viacero sektorov priemyslu EÚ zaostáva najmä za USA vo veľkosti podnikov, čím sa znižuje ich konkurenčné postavenie. Aj z aspektu SR je dôležité, aby pri v súčasnosti silnejúcej úlohe nadnárodných obchodných reťazcov mali tieto subjekty partnerov (dodávateľov potravín) primeraného postavenia. Preto okrem podpory zakladania odbytových združení výrobcov v sektore ovocia a zeleniny treba podporovať fúzie smerujúce ku zvýšeniu efektívnosti výroby. Taktiež by sa mal vytvoriť skutočný spoločný trh pre služby. 
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Pri hodnotení potravinovej legislatívy neraz konštatuje, že je, najmä v porovnaní s USA a Brazíliou, zbytočná potreba dlhodobého schvaľovacieho procesu, ktorý o. i. brzdí zavádzanie nových výrobných technológií a postupov pri výrobe nových, resp. tradičných potravín v EÚ. Národné politiky by mali byť smerované k harmonizácii legislatívy v rámci EÚ ako aj mimo nej, na podporu pokrokových priemyselných noriem budúcnosti a na firmy a obchodné politiky, ktoré neoslabia konkurencieschopnosť. Odporúča tak zdokonaliť a zjednodušiť potravinársku legislatívu a znížiť administratívne náklady výrobcov v EÚ. 
Z hľadiska proexportných nástrojov EÚ by mali od roku 2013 byť eliminované vývozné náhrady (pri súčasnej eliminácii iných nástrojov aplikovaných USA, Kanadou a inými krajinami). Súčasne však jednotlivé členské štáty v spolupráci s EK môžu zvyšovať programy podpory propagácie svojich kvalitných značkových výrobkov na tretích trhoch, vrátane organizovania špeciálnych propagačných akcií a širšej účasti podnikov na vybraných medzinárodných výstavách a veľtrhoch. Najmä pre členské štáty EÚ s vyšším vývozom potravín je dôležité, aby ich záujmy na vybraných prioritných trhoch a regiónoch zastupovali agrárni experti pôsobiaci pri zastupiteľských úradoch v zahraničí.
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